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Expozitie cu specific antreprenorial
la USAMV Bucuresti

Inovatiile studentilor si absolventilor de la
Universitatea de Stiinte Agronomice si Medicina
Veterinara din Bucuresti au fost prezentate in
cadrul unei Expozitii cu specific antreprenorial,
organizata la data de 24 octombrie 2024, si au
constat in: PRODUSE INOVATIVE (prezentare
produse inclusiv la stand), SOLUTII INOVATIVE
(la stadiul de idee si prototipuri realizate) si
INITIATIVE DE AFACERI pentru domeniile de studii
specifice universitatii noastre.

Au concurat 53 de participanti: studenti de la 7
facultati din cadrul universitatii (de la toti anii:
studii de licenta, master, doctorat) si absolventi
ai universitatii din promotiile 2024, 2022, 2023.

Juriul a reunit reprezentanti ai mediului de afaceri
romanesc Si specialisti din mai multe domenii. La
finalul expozitiei au fost acordate 30 de premii!

La deschiderea Expozitiei cu specific
antreprenorial - initiative de afaceri, produse
inovative si solutii inovative, organizata In
cadrul proiectului ,Sustinerea si recunoasterea
statutului de student antreprenor”, din partea
USAMV Bucuresti au fost prezenti domnul
Prof. univ. dr. RAZVAN IONUT TEODORESCU,
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Prorector coordonare statiuni, patrimoniu,
digitalizare si relatii cu mediul socio-economic
si doamna Prof. univ. dr. GINA FINTINERU,
Prorector cercetare stiintificd, inovare si transfer
tehnologic.

Membrii juriului au fost: Doamna
STEFANIA GRAMA - cofondator Bacania
GRAMADOR; doamna CARMEN BURTEA -
Presedinte la Comitetul Sectorial Agricultura,
Piscicultura si Pescuit din Romania; domnul
MARIAN POPESCU - Director executiv la S.C.
CRIDA PHARM S.R.L. Bucuresti; doamna
ALINA RUGINA - Departamentul de Cercetare
& Dezvoltare Umpluturi cu fructe in cadrul
Puratos Romania; Doamna ANA DRAGAN -
Manager creatie la cuDragAna; Domnul ION
GHEORGHESCU - Manager general la S.C
STEREOGIS PROIECT S.R.L (Cadastru, Geodezie,
Topografie, Fotogrammetrie, GIS, Cartografie,
Geotehnicd, Fundatii).

Pentru INITIATIVELE DE AFACERI prezentate, s-au
acordat 16 premii, urmatorilor concurenti:

« VELEANU COSMIN - Student, anul I, master,
Facultatea de Horticultura, Specializarea
Stiinte Horticole Ecologice Initiativda de
afacere: Urban Harvest Tomatoes - cultivarea
unor hibrizi noi de tomate pitici “micro-dwarf
tomatoes” in spatii de cultura verticale.

+ CATALUI MIRUNA-ROXANA-IOANA - Studentd
anul IV, studii de licentd, Facultatea de
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Medicind Veterinara; Initiativa de afacere: Ask
the Vet SRL - platforma online - telemedicina
veterinara.

« PETREA ADRIAN - Student anul II, master,
Facultatea de Horticulturda, specializarea
Tehnologii horticole integrate; Initiativa de
afacere: BEAUTYCHARD LCA SRL - Producerea
si comercializarea de fructe proaspete (cirese
amare), Comercializarea de dulceata de cirese
amare produsa din livada proprie.

« UJENIUC ELENA ANDREEA - Studenta anul IV,
studii de licentd, Facultatea de Biotehnologii;
Initiativa de afacerez: BUNNY BITES
PRAJITURAS SRL, cofetirie cu deserturi keto
si bauturi aromatice si medicinale.

« STANCIU ELENA-BEATRICE - Studenta anul
1, master, Facultatea de Management si
Dezvoltare Rurald, specializarea Management
si audit intern; Initiativd de afacere: PFA,
prelucrarea si conservarea fructelor si
legumelor - snack-uri din fructe deshidratate,
utilizand mere si pere din productia proprie.

+ 2 premii pentru echipa GEORGESCU TUDOR
CIPRIAN si MATEI STEFAN MARIUS - Studenti
anul III, studii de licenta, Facultatea de
Imbunitatiri Funciare si Ingineria Mediului,
specializarea Masuratori Terestre si Cadastru;
Initiativa de afacere: M7Gcad - Platforma de
externalizare servicii CAD pentru constructii,
mobilier si alte industrii tehnice, vizand
companiile mici si mijlocii.

« 2 premii pentru echipa IOANA BIANCA-
FLORENTINA si CRISTIAN LUIZA DANIELA
- Studente anul 4, Facultatea de Ingineria si
Gestiunea Productiilor Animaliere; Initiativa
de afacere: BRICOTEC SRL, producerea
materialelor termo- si fonoizolatoare din lana
de oaie.

« CONSTANTIN EDUARD-GABRIEL - Student,
master, Facultatea de Biotehnologii, speciali-
zarea Biotehnologii in industria farmaceuti-
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ca; Initiativa de afacere: PharmaFusion SRL,
platforma care utilizeaza inteligenta artificiald
si modelarea computationala a moleculelor,
pentru descoperirea accelerata a compusilor
farmaceutici din medicamente.

« POSPAI MIHAI-RADU - Student anul III,

studii de licentd, Facultatea de Management
si Dezvoltare Rurala, specializarea Inginerie
si Management in Alimentatie publica si
Agroturism; Initiativd de afacere: Pensiune
turistica Coltul Valhallei SRL.

« BARBU VLAD DAVID - Student anul II, Faculta-

tea de Management si Dezvoltare Rurala, spe-
cializarea Ingineria si managementul afaceri-
lor agricole; Initiativa de afacere: SOE-Sensors
of environments, proiectarea, construirea si
coproductia de tehnologie bazata pe senzori, si
software, pentru sisteme industriale agricole.

« MELNICIUC MARIA ELENA - Studenta anul II,

master Biotechnology and entrepreneurship,
Facultatea de Biotehnologii; Initiativa de
afacere: RomBucha, producere de ceai
fermentat kombucha

+ 3premiipentruechipa BULIGOANEA (TANASE)

VICTORIA MIHAELA, CONTIU ANDREI si
FRANGULEA IOANA - Absolventi promotia
2024, Facultatea de Management si Dezvoltare
Ruralg, specializarea Managementul
Conservarii Biodiversitatii; Initiativa de
afacere: NATURA MATER SRL, platforma
online de cursuri si evenimente educative in
natura, inCURSiuni Renature.
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Pentru PRODUSE INOVATIVE prezentate, s-au
acordat 9 premii, urmatorilor concurenti:

« ALEXIU TEODORA OTILIA - Studenta anul I,
master, Facultatea de Biotehnologii, speciali-
zarea Biotehnologii in Industria Farmaceutica;
Produs inovativ: SONATA - bautura probiotica
fermentata bazata pe o cultura de Kombucha
si substrat de suc de mere aromatizat.

« STAN ELENA GABRIELA - Absolventd Docto-
rat, promotia 2024, Facultatea de Horticultura,
Ingineria si Managementul resurselor vegetale
si animale, USAMV Bucuresti; Produs inovativ:
Pawpaw ice-cream; Sortimente: Inghetata din
asimina (banana nordului) cu citind, Ingheta-
ta din asimina (banana nordului cu aronia).

+ 2 premii pentru ROSU SILVIU-GABRIEL si
VASILE MANUELA-ALEXANDRA - Studenti,
anul III, studii de licentd, Facultatea de
Ingineria si Gestiunea Productiilor Animaliere;
Produs inovativ: Champion Merisor - Bautura
fermentativa pe baza de hamei.

« VLAD TEOFIL- STEFAN - Student, anul 1,
Doctorat Zootehnie, Facultatea de Ingineria
si Gestiunea Productiilor Animaliere, USAMV
Bucuresti; Produs inovativ: Briosa gluten-free,
ecologica cu faina de hrisca si pulpa de dovleac
fara alergeni.

+ GHITA RODICA - Studentd, anul 1, doctorat,
Facultatea de Medicind Veterinara; Produs
inovativ: Zgarda inteligentd pentru monitori-
zarea continud a animalelor de companie.

+ 3 premii pentru: PIRVU-MARIA MAGDALENA
- Studenta anul 1, master Facultatea de
Ingineria si Gestiunea Productiilor Animaliere,
specializarea Food Safety and Biosecurity),
GHEORGHE MIHAI DANIEL - Student, anul
I1, studii de licenta, Facultatea de Ingineria si
Gestiunea Productiilor Animaliere) si DRAGAN

Cartea digitala a expozitiei este disponibila la link-ul:
https://heyzine.com/flip-book/8f0b95032e.html

MIHAI - Student, anul II, Facultatea de
Ingineria si Gestiunea Productiilor Animaliere,
specializarea Stiinte Gastronomice; Produs
inovativ: Boba Bliss, alternative sandtoasa si
sustenabila la produsele lactate traditionale
cu elemente de bucatarie moleculara, prin
combinarea fermentatului de soia si caviarul
de afine.

Pentru SOLUTII INOVATIVE prezentate, s-au
acordat 5 premii, urmatorilor concurenti:

« PASCU MARIA-TEODORA - Studentd anul
VI, Facultatea de Medicina Veterinara;
Solutie inovativa: PetPal - aplicatie mobila
care faciliteazd achizitia de asigurari pentru
animale de companie, pentru toate categoriile
sociale.

« RADULESCU ELENA ALEXANDRA - Studenti
anul III, studii de licenta, Facultatea de
Medicind Veterinara; Solutie inovativa: Max
VetHelp, aplicatie inovatoare pentru a gestiona
sanatatea animalelor de companie

« BOGDANOV MIRUNA ELENA - Studenta anul
IV, Facultatea de Medicina Veterinard; Solutie
inovativa: FarmControl, aplicatie mobila
destinata fermelor si medicilor veterinari
din ferme, pentru digitalizarea si gestionarea
optima a reproductiilor la animale.

2 premii pentru LORENTZ EMANUELA
DIANA - Absolventa, promotia 2024, master Fa-
cultatea de Horticultura, specializarea Stiinte
Horticole Ecologice si ARSENIE (MUNTEANU)
CRISTINA - Absolventa, promotia 2024, mas-
ter Facultatea de Horticulturd, specializarea
Stiinte Horticole Ecologice; Solutie inovativa:
HortiCool - platforma de edutaiment & citizen
science ce urmareste promovarea horticultu-
rii urbane, reconectarea cu natura, crearea de
comunitati. ™
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Ing. COSMIN VELEANU,
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Cosmin Veleanu a absolvit Facultatea de Horti-
culturd in anul 2024, iar acum este masterand la
specializarea Stiinte Horticole Ecologice din cadrul
aceleiasi facultati, la USAMV Bucuresti.

A fost timp de doi ani Manager de proiect in cadrul
companiei FRESH MICROGREENS SRL, iar actual-
mente lucreaza ca inginer horticol in cadrul acestei
companii, Si se ocupa atat de intretinerea culturi-
lor si a spatiilor de cultura cat si de testarea noilor
metode de crestere, in sectorul de Vertical Farming
(culturi hidroponice pe verticala).

De-a lungul timpului, Cosmin a participat la
mobilitati Erasmus in diverse tari europene
precum Olanda, Bulgaria, Grecia si a ahsol-
vitun curs de competente antreprenoriale la
USAMV Bucuresti.

Este pasionat de horticultura si acest lucru I-a de-
terminat sa isi proiecteze propria zona de testare in
gradina zonei rezidentiale in care locuieste, urma-
rindindeaproape dezvoltarea plantelor sicomporta-
mentul acestora in diferite conditii.
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EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Ca inginer horticol,
cunostintele pe care le ai in prezent te determina sa
ai propria afacere in Vertical Farming?

Ing. COSMIN VELEANU: Consider ca sunt prega-
tit pentru a avea propria afacere, in acest sector
in care si lucrez, mai exact Vertical Farming.
In viitorul apropiat doresc sa trec de la stadiul
de angajat la cel de antreprenor. De mic am
fost atras de natura si pasionat de tehnologie,
urmand ca pe parcursul ultimului an de liceu
sa imi descopar pasiunea: culturile hidroponice
indoor. Dupa obtinerea unei medii mari in urma
examenului de Bacalaureat am fost nevoit sa fac
o alegere: fie sa urmez o facultate ce imi va asi-
gura in viitor un venit bun si stabil ca angajat,
fie aleg sa imi urmez pasiunea. Astfel, am decis
sd ma inscriu la Facultatea de Horticultura si
consider cd a fost o decizie minunatd. Contrar
trendului contemporan ce incurajeaza tot mai
multi tineri sa isi inceapa cariera dupa absolvi-
rea liceului, pe ideea ca facultatea nu iti ofera
un avantaj notabil, eu consider ca aceasta mi-a
oferit numeroase beneficii pe parcursul celor
4 ani. Am reusit sa adun informatii din toate
ramurile horticulturii, mi-am construit o baza
solidd de cunostinte ce ma ajuta sa iau decizi-
ile corecte, am avut ocazia de a pleca in Olanda



cu ajutorul unei burse de studii Erasmus, reu-
sind astfel sa vizitez 3 tari astfel dezvoltandu-ma
atat pe plan personal cat si profesional, am avut
norocul de a colabora timp de 3 ani pe partea
de Cercetare&Dezvoltare cu firma pentru care
muncesc la momentul actual, dobandind astfel
multa experienta si chiar un loc de munca asi-
gurat imediat dupa absolvirea facultatii, dar cel
mai important este ca am cunoscut un numar
mare de profesori care m-au sustinut si m-au
facut sa imi doresc sa cunosc cat mai mult.

Pe langd plecarea in Olanda, am participat
la numeroase activitati extracuriculare, precum
proiecte Erasmus+ in diferite tari, simpozioane
studentesti, congrese pe diferite teme din dome-
niul horticulturii, excursii realizate de profesori,
cat si cursuri de antreprenoriat si competente
digitale descoperite cu ajutorul Centrului de
Consiliere si Orientare in Cariera de la USAMV
Bucuresti. Recent, in luna Octombrie 2024, dupa
ce am participat la cateva traininguri de mana-
gementul afacerii si tehnici de negociere in van-
zari, am aflat de o competitie si am fost selec-
tat sa particip pe 24 Octombrie la o Expozitie
cu specific antreprenorial la USAMV Bucuresti,
unde am concurat cu studenti si absolventi de
la toate facultdtile din universitate, prezentand
initiativa mea de afacere. La final, am aflat ca
sunt unul dintre cei 30 de premianti, chiar
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primul care a obtinut cel mai mare punctaj la
sectiunea initiative de afacere. In aceeasi zi,
am avut ocazia si placerea de a prezenta planul
meu de afaceri pe postul Digi24, in cadrul emi-
siunii AgroJurnal care a fost difuzata la data de
27 Octombrie 2024. Toate acestea mi-au adus un
sentiment profund de satisfactie si multumire.
Cu o zi inaintea expozitiei, doamna director al
proiectului ,Sustinerea si recunoasterea statu-
tului de student antreprenor”, a trimis agenda
expozitiei si invitatia de participare, realizatoa-
rei emisiunii AgroJurnal, care a selectat 2 per-
soane pentru a aparea in emisiune.

in ce const ideea ta de afacere?

In prima fazi, pentru a vedea dacd ideea mea de
afacere legata de culturile hidroponice pe ver-
ticald, este una care ar avea succes, am inceput
intai prin a ma documenta despre necesitatile
plantei, apoi partea de proiectare a unui sistem
de cultivare a fost relativ simpla datorita expe-
rientei dobandite in tot acest timp. Pe scurt,
vorbim de o hala cu o amprenta la sol de 1500
de metri patrati, ce contine 80 de mese de cul-
turd de dimensiuni mari, fiind organizate in 10
module cu cate 8 etaje, astfel obtinand 3640 de
metrii patrati cultivabili. De asemenea, hala este
echipatd cu mai multe zone pentru semanare,
recoltare, sortare si ambalare, depozitare, etc.
Sunt prevazute si sisteme de irigare (cu statii de
filtrare a apei, dozare si preparare a nutrienti-
lor), de iluminare artificiala a plantelor, de con-
trol al mediului intern (HVAC), de germinare si
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formare a rasadurilor, de automatizare si o linie
de ambalare a produselor. Productia la capaci-
tate maxima este de 314,5 tone de tomate per
ciclu, avand 7 cicluri pe an.

De ce vei alege cultivarea in spatii pe verticala?

Deoarece prezinta multe avantaje pe care nu
le putem obtine in cazul cultivarii tomatelor
in camp sau spatii protejate. Vorbim despre
agricultura de precizie, controlul complet
asupra mediului (lumind, temperaturda, umi-
ditate, nutritie etc.), reducerea amprentei de
CO2, deoarece planul este de a cultiva cat mai
aproape de magazinele in care se va livra produ-
sul, utilizare eficienta a spatiului prin etajarea/
suprapunerea spatiului de cultura, eliminarea
completa pesticidelor, reducerea consumului de
apa, care devine o resursa din ce In ce mai valo-
roasa odatd cu trecerea timpului, dar cel mai
important, obtinerea unui produs de calitate,
cu o valoare nutritiva superioara datorita unei
nutritii excelente. Semintele sunt semanate in
tavi alveolare cu vata minerala cu ajutorul unui
plantator de méana de catre muncitori, apoi sunt
introduse in zona de “nursery” (pepiniera),
alcatuita din 2 module cu mese de cultura cu
o dimensiune redusa si prevazute cu un sistem
de aspersie fina si captusite cu policarbonat
pentru a crea conditiile ideale de germinare si
crestere a rasadului. Dupa 14 zile, plantele sunt
transplantate in cuburi mari de vata minerala
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si introduse pe masa mare de cultura. La 50 de
zile dupa transplantare, plantele sunt scoase de
pe masa la un singur capat al mesei cu ajutorul
unui sistem ce ruleaza folia de agrotextil pozitio-
nata sub cubul nutritiv. Plantele sunt apoi taiate
de la nivelul coletului, depozitate in carucioare
si duse in camera de recoltare si sortare a fruc-
telor. Urmatorul pas este ambalarea, realizata
mecanizat. Produsele ambalate sunt apoi intro-
duse dupa paletizare in camera frigorifica, unde
vor sta pana sunt livrate in magazin.

Care este proiectia financiara pentru acest viitor
business al tau?

La finalul calculelor pe care eu le-am facut
recent, acestea aratau ca este nevoie de o inves-
titie initiald de aproximativ 650 de mii de euro,
aceasta acoperind atat aparatura necesard, cat
si alte costuri materia prima, materialele consu-
mabile, salarii etc.) pentru o perioada de 6 luni.
De precizat este faptul ca, pentru a reduce inves-
titia initiald am exclus instalarea panourilor
fotovoltaice si achizitionarea unei linii mecani-
zate de recoltare si sortare, cu ajutorul carora se
reduce semnificativ costul alocat curentului si
manoperei pentru de recoltare si sortare. Costul
este unul de 1,5 mil. de euro, respectiv 250 de
mii de euro. Cu toate acestea, le consider inves-
titii cheie pentru o astfel de afacere. Cifra de
afaceri este de 1,3 mil. de euro, avand un profit
anual de 131,5 mii de euro. B



Ing. MIHAI PREJMA
Kevenirea in Komania dupis 74 de ani
MWWWMWW

Prejma Mihai este absolvent al Facultatii de
Horticulturd, promotia 2002 (studii de licenta) si
absolvent de master in Stiinte Horticole Ecologice,
promotia 2024.

Este din Municipiul Moinesti, Bacau si impreuna
cu familia si cu un alt prieten, au emigrat acum
24 de aniin Anglia, unde a fost si este antreprenor
in domeniul constructiilor. Dar dupa 20 de ani,
impreund cu inca 3 persoane, a infiintat in
Romania, Cooperativa Agricold ,,Producatorii de
fructe East European Fruits”.

Tangenta cu agricultura, respectiv cu pomicultura,
a venit diferit de ceea ce au lucrat peste hotare,
din dorinta de a se reintoarce la glie siin patria lor.

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Care este motivatia
dvs pentru care ati investit in pomicultura?

Ing. MIHAI PREJMA: In primul rind, vreau si
va spun ca in cei 24 de ani de trdit in Anglia, eu
si asociatul meu, inclusiv sotiile noastre, am
ajuns sa fim realizati profesional, am avut doua
firme pe care la un moment dat le-am inchis.
Am redeschis altele, si in continuare facem asta.
Ins3, dupd 20 de ani, mai exact in anul 2020, aso-
ciatul meu a revenit in Romania, unde cele 2 fete
ale sale sunt profesoare la Scoala Britanica. Eu
incd mai stau in Anglia pana termind studiile fata
mea care are 15 ani, si evident voi decide atunci
ce voi face, insd ea este cea mai importantad sa
stiu cd e realizatd. Am investit In pomicultura
in Romania, pentru ca vreau sa ma retrag spre
Romania. E patria mea, e glia cea care ma atrage
clar sa revin. Cu toate cda sunt multe motive
pentru care ai alege sa te intorci. Dar eu am
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vazut cum e si lumea capitalista. Eu am simtit ca
in a doua jumatate a vietii asta vreau sa fac.

Ati inceput ca antreprenor in Anglia?

Da, eu am invatat sa fac business in afara
Romaniei. Detin Impreund cu asociatul meu,
o firma, din anul 2007. Ca si activitate facem
lucrari de infrastructura mare, cu totul alt
subiect fata de agronomie, dar important este ca
ceea ce am castigat am investit siin pomicultura,
si voi explica imediat ceea ce am reusit sa facem
panad acum. Ceea ce facem aici in infrastructura
mare, a ajuns sa ne uzeze, pentru ca stam efectiv
chiar si 16-18 ore pe zi, suntem pe telefon indife-
rent ca e weekend, noapte sau zi, plus ca suntem
foarte responsabili pentru cei 40 de angajati pe
care 1i avem si sunt constient ca orice decizie pe
care o iau ca manager, poate afecta si familiile
acestora. In general, cAnd ai contracte cu auto-
ritatile locale sau guvernamentale, viata cam
asta e, cand detii o astfel de firmd. Eu locuiesc
la 15 km de Londra, la sud, pentru ca am incer-
cat sa fug de aglomeratie. Legat de agricultura
de aici, schimbarile climatice i-au ajutat, pentru
cd au Inceput s apard vii enorme. In ultimii 5
ani, s-au Infiintat 500 de hectare de vita-de-vie si
se obtine productie buna si se comercializeaza.
Anglia ocupa o pozitie destul de buna si la pro-
ductia de mere si evident mai sunt si alte exem-
ple, dar pe acestea le stiu direct.

Cum v-ati gandit sa accesati fonduri europene in anul
2016? Facea parte din planul de a reveni in tara?

In anul 2016, din fonduri europene am cumparat
cateva terenuri in Vadeni (Braila), cateva tere-
nuri in Tulcea si mai aveam cateva terenuri pe
care deja le detineam in Moinesti (Bacau). Am
facut un cumul de 100 hectare de teren agricol.
Prin cercetarea facuta de noi, cea mai fezabila
idee a fost o plantatie de nucifere. Am plantat
prima livada in anul 2020-2021 in comuna Greci,
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judetul Tulcea, pe 40 hectare, din care 38 hectare
sunt plantate, iar 2 hectare sunt reprezentate de:
hala de conditionare, sisteme de irigare, depen-
dinte etc. Urmatorul an nu am putut accesa
fonduri europene si a trebuit sa facem totul cu
fonduri proprii, asa ca am mai infiintat inca 5
hectare la Moinesti (Bacdu) doar in ideea de a
vedea o schimbare de areal. Am plantat soiuri
italiene dupa normativele europene cu absolut
toate documentatiile si avizele necesare si am
incercat sa implementam cu totul, o altfel de
idee de a ajunge la o livadd conventionald.

Cand ati aflat de masterul de la Facultatea de
Horticultura si in ce perioada v-ati hotarat sa reveniti
din nou pentru studii postuniversitare in tara?

In anul 2022, am cunoscut-o pe doamna Prof.
Viorica Lagunovschi-Luchian de la USAMV
Bucuresti, care mi-arecomandatsa merg pe parte
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ecologicd cu ceea ce fac eu in livezi. Insd pentru
asta, trebuia sa avem un inginer agronom califi-
cat pentru ca nici eu, nici cei 2 asociati, nu eram
calificatiin asa ceva. Din acest motivam ajuns sa
fiu masterand la Stiinte Horticole Ecologice. Am
venit in tard la cursuri, am fost prezent la sesiu-
nile de examene, cu foarte mare interes. Pentru
ca mi-am dat seama ca pe oricine intrebam ceva,
mi se raspundea ori ca asa trebuie, ori nu stia sa
dea explicatii. Iar eu aveam nevoie de explica-
tii pe masura de la specialisti, pentru plantatiile
mele de livezi. M-a ajutat foarte mult sa urmez
cursurile la USAMV Bucuresti, am reusit sa mai
obtinem prin fonduri europene o extindere de
livada cu 20 hectare la Tulcea, livada care a fost
infiintata in toamna aceasta, 2024.

Livezile pe care le aveti acum sunt in conversie
ecologica?

Da, toate cele 3 livezile pe care le detinem, sunt
in conversie ecologica - o livada este in anul II
de conversie, o livada este in anul I de conver-
sie, iar a treia abia a fost Infiintatd In toamna
aceasta a anului 2024. Speram ca vom castiga
pariul nostru cu pomicultura si speram ca in 5
ani de zile sa obtinem venituri suficiente incat sa
suporte cheltuielile pentru familie si nu numai.
Momentan ne permitem financiar sa sustinem
intretinerea livezilor. Insd nu producem atét de
mult cat sa se sustina de la sine, asa ca prezenta
mea pentru incd 3 ani in Anglia este necesara
si pentru a acoperi o mare parte din activitatile
legate de cooperativa agricold. Anul acesta a fost
bun pentru noi, pentru ca productiile au acope-
rit integral cheltuielile, si e normal ca de la anul
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sa mearga pe o marja minima de profit, urmand
ca anul urmator sa creasca. Mai avem In propri-
etate 40 de hectare si incercam prin masurile de
la AFIR sa le infiintam si pe acestea. Dar presu-
punem cad vom ramane la ,prima dragoste” si
anume la alun ori migdale. Tulcea e pretabild in
general pentru migdal.

Care sunt clientii cei mai importanti, interesati de
productia din livezile de nucifere pe care le aveti?

Voi mentiona un client foarte important pentru
noi. Avem deja un pre-contract cu Ferrero
Rocher din anul I de cand a fost infiintata prima
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livada. Conditia de baza pentru cei de la Ferrero
Rocher este ca ei nu primesc productie la mai
putin de 50 hectare o data. Si acesta a fost si
motivul pentru care am cumulat toate livezile
intr-o cooperativa agricola.

Cati membri are cooperativa agricola ,Producatorii
de fructe East European Fruits?”

Suntem 4 membri In aceastd cooperativa si am
mai adus incd un membru care are o ferma
zootehnica de unde preluam gunoiul de grajd
si tot ce ne este util pentru livada. Firma pe
care o detinem se numeste Elevion Trans SRL
(Moinesti, Bacau) si facem parte ca membrii
fondatori. Numele cooperativei este Producdtorii
de fructe East European Fruits cu sediul in Braila.
Compania are deja 5 ani vechime, fiind infiin-
tata in anul 2019, si detinem o hala mare de pro-
cesare. Anul trecut a fost mai drastic, cu trata-
mente si taieri la livezi, si costuri mari, iar anul
acesta ne-am gandit cum sa diminudm costurile.
Astfel, anul acesta, la Moinesti am crescut 2000
de gaini in regim de gaini pasunate care au fost
comercializate si an acoperit o mare parte de
cheltuieli. Si vom face la fel si pentru celelalte
livezi. Este facil si este complementar cu siste-
mul ecologic, pentru ca folosim veliere si custi
care se muta prin intervale dintre pomi, iar gai-
nile mananc iarba exact dintre acele intervale.
Avand 1n vedere ca intrarea pe rod a livezilor
este dupa anul 5, speram ca in anii urmatori sa
inceapa sa existe o marja de profit.

Dupa recoltare, cum va pregatiti pentru livrarile de
nucifere si care sunt perioadele din an cand obtineti
un pret mai bun la vanzarea per kg?

Dupa recoltare, noi avand si o mica linie de pro-
cesare, nuciferele sunt spalate, uscate si cali-
brate. Dupa care se depoziteaza in saci de 1 tona
si doar In momentul in care avem doud cami-
oane le trimitem catre beneficiar. Avantajul este
ca se depoziteaza fara probleme si pe o perioada
mai mare de timp pana sa ajunga la beneficiar.
Important este ca noi nu le vindem la momen-
tul productiei, pentru ca la momentul produc-
tiei piata este controlata de productia turceasca.
Daca vindem la momentul productiei, obtinem
3,40 euro pe alun in coaja/kg - asa cum a fost
anul acesta. Dar daca asteptam luna decembrie,
asa cum facem noi, obtinem 5,40 euro pe alun
in coaja/kg - singurul dezavantaj ar fi cd aluna
se usucd, miezul se usuca, dar cresterea de pret

nr.6 / noiembrie 2024

acopera pierderea in cantitate pentru noi ca pro-
ducatori. Ideea noastra este sa nu le lasam sa le
vindem ca materie primad, pentru ca majoritatea
asta fac si cumpara materie procesata din alte
tari. Ideea halei pe care am construit-o este sa
avem o linie intreaga de conditionare si de pro-
cesare mdcar pana la jumatate si atunci vom
obtine 15 euro/kg.

Si despre revenirea la Moinesti, dupa 24 de ani cum
credeti ca va fi pentru dvs si familie?

Ceea ce m-a surprins recent, in mod placut, este
ca primarul din Moinesti, care este un campion
ca sa spun asa in ce priveste atragerea fondu-
rilor europene din zond, m-a intrebat daca la
revenirea mea in tara, imi doresc concesiona-
rea unor terenuri de la primarie - este vorba de
terenuri neproductive - foste pasuni, foste isla-
zuri abandonate, in cazul in care vreau sa con-
tinui pe zona asta cu pomicultura si sa fac pro-
ductie. Si asta m-a bucurat foarte mult. Pentru
mine, acum, Moinesti este un municipiu micut,
cochet, cu piste pentru biciclete, cu proiecte de
investitii In scoli si gradinite. Si ca reper isto-
ric vreau sa aduc aminte ca pe vremuri, targul
Moinesti era loc de intalnire pentru locuitorii
de pe Valea Trotusului si Valea Tazlaului, pentru
cei veniti din Transilvania. Plus ca este o zona
cu bogate resurse naturale (petrol, carbune,
ape minerale curative) si avem 4 izvoare cu ape
minerale din ,Parcul Bai”, cantonate pe paraul
Gazu, precum si un microclimat ozonat, lipsit
de pulbere nociva. Multumesc pentru oportu-
nitatea de a participa la acest interviu, mai ales
ca este prima data cand apar intr-o revista si ma
bucur ca este vorba despre una pe care o vor citi
studentii si absolventii USAMV Bucuresti. B




INTERVIU

Ing. FELICIA-ELENA PANTURU

Tmammmmmmm
in cullivaren pamantuadui

Felicia-Elena Panturu are 23 ani si este din~ EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Pasiunea si viata

. o VndS intr-o familie cu traditie in agricultura, te-a facut
localitatea Mircea-Voda, judeful Constanta. sa urmezi studiile la Facultatea de Management si

In anul 2024 a ahsolvit Facultatea de  Dezvoltare Rurald - USAMV Bucuresti?
Management si Dezvoltare Rural din cadrul ~ m8: FELICIA-ELENA PANTURU: Da. Afacerea
CL . agricola a pornit de la pasiunea pentru agricul-
USAMV BUCUFESU, larm prezent este studentd tura, ce s-a transmis din tata in fiu, iar mai apoi
la programul de masterul de Consultanta  dintatdinfiicd. Strabunicul, Constantin Panturu,

Agricola, invatamant cu frecventa, la zi.

Din 2021 este administratorul intreprinderii
Individuale Panturu Felicia-Elena, cu sediul
social in comuna Mircea-Voda, sat Mircea-
Vodd, judetul Constanta, CUl R044872923,
avand ca activitate principala cultivarea
cerealelor  (exclusiv  orez), plantelor
leguminoase si a plantelor producatoare
de seminte oleaginoase, conform codului
CAEN 0111,

12 Revista SAS - USAMV Bucuresti




a fost taranul roman inrait dupa pamant, asa
cum relateaza Liviu Rebreanu in romanul “Ion”.
Acesta a lucrat intre anii 1889-1939 aproximativ
150 de hectare In localitatea Mircea-Voda din
Constanta. Fiul sau, Nicolae, a observat aceasta
dedicare si pasiune, dar, datorita regimului
comunist, nu a putut continua exploatarea aces-
tor hectare, activind in domeniul agriculturii,
ca tractorist la CAP Medgidia. Acesta a povestit
fiului sau, Constantin, despre ceea ce a facut
tatal sau, de aceea, dupa caderea comunismu-
lui, Constantin a avut oportunitatea de a recu-
pera terenul familiei si a reusit. Astfel, lucreaza
inca din 1995 terenul mostenit si pentru ca viata
i-a daruit multi copii, i-a implicat si pe acestia in
activitatea principala a familiei. Tinand cont de
cele relatate mai sus, eu, Panturu Felicia-Elena,
am decis sd continui activitatea familiei cu studii
universitare la o facultate de prestigiu, cum este
Facultatea de Management si Dezvoltare Rurala
din cadrul USAMV Bucuresti. Pentru ca teoria sa
fie pusd in practica, tata a decis ca sunt pregatita
sa preiau o parte din terenul exploatat.

Ce suprafete agricole exploatati si in ce au constat
investitiile facute pentru activitatile agricole?

In prezent, impreuna cu familia mea, exploatim
o suprafata de 700 hectare, impartita in 4 firme.
Detinem In proprietate 500 hectare de teren,
restul de 200 hectare sunt in arenda. Culturile
principale pe care le cultivam sunt: grau, orz,
porumb, floarea-soarelui, rapitd, mazare si
lucernd. Am inceput sa exploatam pamantul cu
utilaje la mana a doua; tata muncea zi si noapte
facand prestari de servicii pentru a avea surse
financiare care sa ne ajute la modernizarea par-
cului de utilaje. Astfel, in cativa ani, am reusit
sd facem investitiile necesare in echipamentele
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necesare unei ferme vegetale moderne: trac-
toare, combind, masina de imprastiat ingrasa-
mant, MET, remorci etc. Dar cum exploatarea
lor intensiva a dus la uzarea acestora, a aparut
necesitatea achizitionarii unor utililaje noi. In
prezent detinem doua tractoare FENDT 936 si
722, o combina Case, un MET John Deere 17701,
un MA Amazone, un cultivator Vaderstad, 2
semanatori (una pentru paioase si una pentru
prasitoare). Aceste utilaje performante ne ajuta
sa ne adaptam mai usor vremurilor grele. Si
in privinta tehnologiei aplicate ne-am updatat
la solicitarile vremurilor, puternic marcate de
efectele schimbarilor climatice, dar si la reco-
mandarile politicilor agricole comunitare, scop
in care am Inceput sa utilizam tehnologia mini-
mum tillage, prelucrand minim solului pentru
conservarea apei. In ultimii 3 ani, zona noastri a
fost afectata de seceta, perioada in care am avut
cheltuieli mari cu inputuri pentru randamente
mari, insa efectul nu a fost cel scontat si mai
mult am iesit in pierdere. Astfel, am fost nevo-
iti sa cautam solutii pentru a ,combate” seceta.
Tehnologia minimum tillage, ne-a adus speranta
ca se poate continua activitatea agricola.

Experimentarea in agricultura si perspectivele tale
de viitor, la ce fac referire?

Asa cum am mentionat mai devreme, fami-
lia mea se ocupa de agricultura si anume cul-
tura mare de cand ma stiu. Dedicarea si per-
severenta am vazut-o de mic copil in familie.
Tata m-a implicat treptat in activitatea fami-
liei pentru a intelege valoarea banilor. S$i mi-a
placut. Mi-a placut sd fiu pe camp, in caldura
soarelui, la cules porumbul manual, mi-a placut
sa vad intotdeauna evolutia culturilor, un adeva-
rat proces ce necesita rabdare. Experimentarea
face parte din profilul meu: caut solutii de
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adaptare in conditiile schimbarilor climatice, tot
mai evidente in ultima perioada, de tehnologia
aplicatd, la adoptarea unor softuri de manage-
mentul fermei pentru maximizarea productia si
a beneficiilor economice. Poate ca unii ar putea
spune ca agricultura este o loterie, dar cand teh-
nologia este bine folosita si esti cu un pas ina-
intea intemperiilor vremii atunci agricultura
devine stiinta. Este posibil ca agricultura sd fie
dupd sufletul omului, dar aceasta sintagma are
efect numai atunci cand o faci cu pasiune si dedi-
care, lasand impresia ca lucrurile vin de la sine.
Chiar daca imi place mult sa fiu pe camp, eu la
baza am multe cunostinte economice dobandite
in facultate, de aceea in cea mai mare parte ma
ocup de contabilitatea si juridicd a intreprinde-
rii. Am in vedere centralizarea documentelor
necesare raportarii la ANAF prin SPV, gestiona-
rea contractelor de arenda, dar si completarea
declaratiei unice de plata la APIA. Asta trebuie
sa facd un inginer-economist bine pregatit de
o facultate de prestigiu cu sloganul: Pregdtim
pentru a conduce! Pe acesta cale, aduc multu-
miri Intregului colectiv profesoral al Facultatii
de Management si Dezvoltare Rurala din cadrul
USAMYV Bucuresti care a participat activ la for-
marea mea ca inginer.

Ceea ce doresc sa schimb pe viitor in acti-
vitatea Intreprinderii pe care o conduc este sa
aduc un aport calitativ prin cunostintele doban-
dite atat activitatii agricole, familiei si comuni-
tatii din care fac parte si sa ma ghidez in abor-
darile mele viitoare dupa principiile Green Deal,
care are ca obiectiv principal reducerea impac-
tului negativ asupra mediului si atingerea neu-
tralitdtii climatice pana in anul 2050. In cadrul
sau, strategia Farm to Fork, care promoveaza
un lant alimentar mai durabil si echitabil, m-a
impulsionat sa implementez treptat metode
agricole sustenabile, reducand utilizarea chimi-
calelor in proportie de 80%. In acest sens, sunt
inclinatd sa canalizez activitatea intreprinderii
si spre procesare, avand in plan constructia unei
mori sia unei fabricute artizanale de produse de
panificatie de calitate si sustenabild. Sunt pasi-
onata si de cresterea animalelor, iar in viziunea
mea pentru viitor am integrat si implementarea
unui proiect in domeniul zootehnic. Ma tot gan-
desc sa cresc valoarea adaugata cerealelor culti-
vate prin achizitionarea unui lot de vaci Angus,
pe care sa le furajez din productia proprie, iar
sacrificarea si prelucrarea carnii de vita sa o fac
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intr-un abator cu care sa colaborez, pana cand,
daca voi avea succes, sa adaug afacerii si unul
propriu. Dar timpul va decide care va fi directia.

Pasiunea mea pentru agriculturd m-a mai
dus cu gandul la realizarea unei mini ferme
didactice, in care familiile cu copiii si nu numai,
sa vina sd petreaca timp in natura, sa fie printre
animale (vacute, gaini, gaste, rate, bibilici, cai,
oi, capre), dar si sd invete lucruri interesante
despre acestea. Acest loc as vrea sa fie un colt de
rai, un refugiu de agitatia urbana, in care oame-
nii sa se poata conecta cu natura, sa primeasca
informatii valoroase prin cursurile pentru copii
pe care eu sa le coordonez, pe diverse teme, cum
ar fi: agricultura, botanica si fiziologia plantelor,
dar si ateliere de gatit, si alte diverse tematici
stabilite in colaborare cu cadrele didactice din
scoli, gradinite, licee. Acest colt de rai ar putea
deveni si un loc bun de teambuilding.

Toate acestea sunt in faza de proiect si inca
mai fac analiza costurilor si beneficiilor pe care
le-as putea avea. Sunt constienta ca nu pot rea-
liza totul peste noapte, dar ma vad peste 10-15 ani
si sunt sigurad ca va fi asa cum mi-am propus,
pentru ca sunt o persoana perseverenta si nu voi
ceda pana cand imi voi indeplini visul!

Intr-o lume capitalisti, antreprenorii sunt
esentiali in dezvoltarea economica a unei tari,
dar in Romaénia, inca se mai simt metehne comu-
niste si asta se poate observa clar in reformele
intarziate si In legile care apar. Consider ca este
nevoie de curaj, rabdare, tarie de fier si ambitie
pentru a face fatd provocarilor ca antreprenor in
Romania.

La ce simpozioane si olimpiade ai participat?
In cadrul Facultitii de Management si Dezvoltare

Rurald am participat la o serie de simpozioane si
olimpiade pe care as vrea sa le mentionez aici:
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Sesiunea de comunicdri stiintifice, din anii 2023
si 2024, Agronomiada din anul 2024, Competitia
Firmelor de Exercitiu si a Intreprinderilor Simulate
din anul 2024. Acestea mi-au consolidat cunos-
tintele si mi-au oferit perspective reale cu pri-
vire la ce pot face pe viitor. Totusi nu am negli-
jat si dezvoltarea mea profesionala in calitate
de antreprenor si am participat la conferinte
precum cele organizate de Procredit Bank, inti-
tulata Sustenagora in cadrul careia s-a vorbit
despre tehnologii sustenabile, conferinta socie-
tatii NetAgro, in care am aflat care sunt tehno-
logiile esentiale pentru culturile din camp,
la Clubul Fermierilor Romdni, cu prezentarea
Agrolnnovator. In prezent urmez un curs orga-
nizat de Clubul Fermierilor Romdni, intitulat
Tineri Lideri pentru Agriculturd pentru a deveni
un leader de succes si a prelua integral afacerea
familiei.

Cerealele unde le valorificati?

Clientii pentru comercializarea produselor agri-
cole sunt traderii din judetul Constanta, cei
care transporta marfa la randul lor in port, dar
si comunitatea locald. Vindem la nivel local in
comuna Mircea Voda, dar si in satele invecinate.
Referitor la stocuri, nu am pastrat marfa dupa
recoltare pentru cd am prins un pret bun, dar si
pentru faptul cd noi facem contractele inainte
de recoltare la un pret negociat care ne avanta-
jeaza. Iar pe stoc pastram numai samanta pentru
noua cultura din toamna.

Cum arata un an din viata ta de antreprenoare? Sa
luam ca reper anul 2024, pe luni calendaristice.

Anul 2024 a fost un an foarte incarcat, deoa-
rece in vara am finalizat studiile de licenta iar
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provocarea a fost ca trebuia sa fiu si in camp
sa Imi desfdsor activitatea, dar si sa Imi rezolv
temele, prezentarile de proiecte pentru facul-
tate. Astfel, din luna lanuarie, am pregatit si
prezentat mai multe proiecte. Pentru ca in luna
Ianuarie nu sunt activitati in camp, m-am focu-
sat mai mult pe studii. In luna Februarie am avut
sesiunea de examene si am Inceput totodatd
lucrarile in camp, cu semanatul la mazare. Luna
Martie am petrecut-o tot pe camp, cu semana-
tul porumbului si al florii-soarelui. Aprilie a fost
o luna mai friguroasa ca de obicei. Ca urmare,
am aplicat ingrasaminte la culturile de toamn3,
iar din luna mai am intrat in camp, pentru tra-
tamente la aceste culturi. Lunile de foc - iunie,
iulie si august - au fost destinate recoltatului,
am fost tot pe camp, sarcina mea fiind sa trans-
port samanta din camp In zona de depozitare
cu tractorul si remorca. Eu sunt de asemenea
cea care merge la livrarea produselor agricole.
Noi dam marfa direct din camp sau din curte, le
duc la cantarit la trader pentru a vedea ce can-
titate a fost livrata si notata. De asemenea, tot
eu ma ocup de facturare. Din luna Septembrie
am inceput sa planificam parcelele si sa facem
asolamentul pentru anul agricol 2025, avand in
vedere culturile care au fost Inainte si sa optimi-
zam cheltuielile, deoarece anul 2024 a fost unul
cu multe provocari, si implicit sa stabilim lucra-
rile pe teren pentru anul urmator, iar acest lucru
ne-a oferit mai multa viziune si claritate pentru
viitor. Ploile din luna Septembrie ne-au dat spe-
rantd cd va fi mai bine anul urmitor. In pre-
zent, chiar daca nu am terminat cu semanatul,
speram ca totusi nu este prea tarziu. Sper ca in
decembrie sa imi potlua o vacantd scurtd. Avand
in vedere seceta care persista de 3 ani, anii agri-
coli 2022- 2024, au fost foarte grei. Noi suntem
capitalizati si rezistam inca, dar consider ca de
anul viitor, vor fi schimbari pentru cei care acti-
veaza 1n agricultura, prin prisma preturilor.

Exista masuri limitative pentru business-ul tau, din
punct de vedere legislativ?

Nu regasesc limitari. Mie imi place sa fac acte,
sa completez documente si dupa cum spune
tata, aici chiar m-a ajutat disciplina de Politici
Agricole. Am aflat mai multe despre masuri,
despre Politica Agricolda Comuna, cum pot sa
accesez mai multe masuri si nu numai, legate de
fonduri UE. Eu sunt o persoana organizata si imi
pun fiecare act care trebuie la locul lui. ®



INTERVIU

Ing. VASILE-GABRIEL CIOBANU
Brandul Ferma Bunicilor gi antreprenorials
in culluri,— comuna Flesoin, judetud Ol

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: in prezent, sunteti
masterand la USAMV Bucuresti. Ce facultate ati absol-
vit si cum v-au ajutat in antreprenoriat, cunostintele
teoretice si practice dobandite in facultate?

Ing. VASILE-GABRIEL CIOBANU: Eu am ajuns
in Bucuresti In anul 2018, si m-am inscris la
Facultatea de Horticulturda la forma de inva-
tamant la distanta, cumva la indemnul tatalui
meu pentru ca eu provin dintr-o familie de fer-
mieri si el a incercat s ma aduca mai aproape
de ferma. In schimb, mie nu prea mi-a placut sa
studiez ceva numai tehnic, pentru ca ma atragea
mai mult partea de management al fermei, mi-a
placut sa stiu despre cum se tine contabilitatea
si cum sa fac promovare si sa stiu sa vand ceea
ce produc in ferma. Astfel ca dupa 2 ani petre-
cuti la Facultatea de Horticultura, atunci fiind
si perioada pandemiei, in anul 3 m-am mutat la
zi dar la altd facultate, si am venit la Bucuresti
din Slatina, la Facultatea de Management si
Dezvoltare Rurala. Pot sa spun ca atunci mi s-a
schimbat complet viziunea despre facultate in

primul rind. Nu ma asteptam sa fie atat de buna
experienta. Acum, daca as da timpul Inapoi,
acesta ar fi singurul lucru pe care l-as face mai
bine: sa vin la facultate la toate cursurile. Cel
mai mult la facultatea acesta mi-a placut diver-
sitatea. Mi-a placut foarte mult contabilitatea si
disciplina de Marketing cu domnul Prof. Frone,
care ne-a dat sd facem un proiect amplu si am
vrut sd iasa perfect. Deci marketingul, pot spune
ca m-a ajutat foarte mult in ceea ce a urmat sa
fac cu business-ul meu. Adica cine a incercat
atunci sa inteleaga ce zicea domnul Prof. Frone
si cine isi va dori sa ajunga vreodatd antrepre-
nor, il va ajuta foarte mult in viata de antrepre-
nor. Mi-a mai placut Managementul Riscului sau
Managementul Financiar.

Eu cumva, stiu cd trebuie sa duc mai departe
ce face acum tatdl meu pentru judetul Olt. El
este consultant pe fonduri europene din 2008;
la Slatina a reusit sa obtina fonduri europene
pentru un proiect supranumit Legume de Olt
prin care incearca o dezvoltare mai fiabild a
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pietei de desfacere pentru producatori. Eu sunt
o fire foarte activa, nu imi place sa stau sa lucrez
intr-un birou 8 ore ca altii. Asa ca domeniul
acesta al antreprenoriatului consider ca e potri-
vit pentru stilul de viata pe care vreau sa il am si
pe viitor.

Din anul 2022, ti-ai infiintat o firma in judetul Olt. Care
a fost scopul tau si ce activitati derulezi in cadrul
acestei firme?

Da, 1n anul 2022 am infiintat firma SUD FEST
SHOW S.R.L care are sediul social in comuna
Plesoiu, judetul Olt, cu activitate principald pe
cod CAEN 9329 - Alte activitati recreative si dis-
tractive. La momentul acela, m-am gandit sa
organizez festivaluri in judetul Olt pe un concept
care sa ma reprezinte si care sa fie de bun augur
si pentru olteni, insa cand am facut devizul cu tot
ce trebuia sa achizitionez si cu cat trebuia sa pla-
tesc si artistii, am renuntat sa merg mai departe
pe partea asta cu festivalurile. Acum insa, am un
cod CAEN secundar pe vanzare online de pro-
duse perisabile. Asa, am revenit la ceea ce pot
face in realitate. Eu m-am nascut si am crescut
la tara, si m-am gandit sa vin in ajutorul bunici-
lor mei care, de cand ma stiu eu, fac legumicul-
turd, au solarii, cresc tomate, castraveti, ardei si
cumva am vazut la ei o durere in momentul in
care dupa 4-5 luni de munca la rosii -de la insa-
mantat, plantat, legat, stropit, copilit, etc, ca sa
avem totul cat mai natural, la final de Iulie vin-
deau tomatele cu 80 bani. Iar asta a fost o drama
totald pentru mine, pentru ca dupa atata munca,
cand tragem linie nu este suficient sa fim mul-
tumiti, chiar daca beneficiem si de acel program
Tomata.

Cum va ajuta Programul Tomata si din ce an sunteti
beneficiari?

Acesta vine In sprijinul fermierilor care au
tomate cultivate In 1000 mp de spatii protejate
in perioada anului. Ne sprijina cu 3000 euro
pentru ca noi sa vindem 3 tone pe carnetul de
producator. Sunt dati in 2 transe: 1500 euro in
luna Septembrie/Octombrie si 1500 euro in
Noiembrie/Decembrie. Iar noi trebuie sa venim
cu justificari ca am vandut, cu facturi, cu tot ce
este necesar. Bunicul meu a Inceput sa fie bene-
ficiar din anul 2018, de cdnd a inceput acest
program. Iar dupa acest program, a mai venit
un mic ajutor de minimis cu ciclul 2 care vine
sd ajute toti fermieri, dar nu mai poate sa le dea
3000 euro pentru ca se aproprie frigul si nu mai
putem sa facem o productie extra sezon pentru
ca nu avem momentan Incalzire in sere. Iar acel
ajutor din ciclul 2 vine cu 1000 euro. Aici intra pe
langa tomate si ardei, vinete, castraveti, salata,
ceapa, dar la final tot trebuie sa venim cu fac-
turi ca am vandut x tone. La castraveti trebuie




vandute 3 tone, la vinete 2 tone, la ardei 1,5 tone,
la salata 4000-5000 de bucati etc.

Sa revenim la vanzarea online de produse perisabile
direct din ferma. Ce rezultate ai obtinut in 2024?

Eu am vorbit cu familia mea si le-am spus ca
vreau sa devenim un brand ,Ferma bunicilor”,
si am incercat sa gasim o solutie sa facem van-
zarea legumelor mai usoard si mai benefica
pentru cei din familia mea dar si pentru consu-
matori, pentru cd pana la urma trebuie sa cas-
tige si consumatorul aici, nu doar producato-
rul. La inceputul anului 2024 am venit cu acest
brand pe piata, si am facut un site de prezentare
pentru fermierii nostri din Olt. Ne-am gandit
sd adunam majoritatea fermierilor care produc
legume in spatii protejate, sa le facem o poveste,
sa 1i aducem mai aproape pe consumatori de
producdtori, sa inteleaga ce se intampla de fapt
in ferma, cum se produc acele tomate pe care ei
le manancd, cum se produc acei castraveti folo-
siti la salata si alte legume.

La inceputul lunii mai 2024 am participat la
un targ, unde am reusit sa facem cunoscut bran-
dul ,,Ferma bunicilor”. Le-am prezentat oameni-
lor ceea ce vrem noi sa aducem nou pe piata si
anume prospetimea si calitatea legumelor noas-
tre, si sa le explicam ca atunci cand cineva face
comanda online, legumele le colectam cu o zi
inainte de livrare direct acasda. Acum se mai pot

Cutie Personalizatd cu Legume
Proaspete

Abanamentul
Sdptamanal Ferma
Bunicilor
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face comenzi online ca sa vina produsele acasa,
dar direct din ferma este foarte greu.

Cu ideea aceasta de business am Incercat
sd venim noi in ajutorul bucurestenilor, pentru
ca ne era si noud destul de bine sa venim pana
aici cu marfa si am observat ca sunt bucuresteni
care inteleg gustul si puterea legumelor adeva-
rate. In plus, oamenii sunt dispusi s plateasca
si avem o piata de desfacere buna, pentru ca noi
avem un pret cu 10% sub cel din piata Obor. Nu
am vrut sa mergem nici catre preturile de super-
market pentru ca intelegeam ca nu mai suntem
competitivi. Eu am mers pe o comanda online
de 150 lei si 15-20 kg de legume comandate.

Cum a fost productia de legume din anul acesta?

Noi In sezon am avut rosii, castraveti, ardei
gras, kapia, iute, vinete, varza, conopida, telina.
Productia medie la tomate/asociat a fost de 5-6
tone per sezon. De aici apare si o bucla foarte
mare pentru ca atunci cand oferta este foarte
mare, cererea ramane la fel. Noi la un moment
dat in Sudul Romaéniei la 1 Iulie, am produs
10.000 tone de tomate. 20% din start s-au arun-
cat pentru cd nu s-au vand In timp optim. La
celelalte legume a fost putin mai bine, adica am
putut sa stapanim un pic pretul, neavand pro-
grame de ajutor ca celelalte legume din ciclul
1. La vinete, in anul 2024, judetul Olt a depasit
15.000 tone. Eu m-am ocupat si cu partea de pro-
ductie pentru ca am avut jumatate de hectar cu
pepeni, lubenita, pepene rosu si pepene galben.
2500 mp de solarii sunt in proprietatea bunicu-
lui, din care 1500 mp sunt cu tomate si 1000 mp
cu castraveti sunt in proprietatea mea.

Ce iti propui pentru anul urmator pentru partea de
management al vanzarilor?

Avand in vedere ca anul acesta eu m-am impli-
cat in multe activitati - si parte de productie, si
parte de logisticd, am facut tot ce tinea de prelu-
are comenzi, pregatire cosuri de legume pentru
livrare, participare la targuri, activitate in sola-
rii, nu am avut timp de partea de brand manage-
ment, deci am pierdut timp si bani. Aceasta gre-
seald nu o mai repet, astfel incat din anul 2025
voi apela la un specialist in domeniu care sa se
ocupe de aceastad parte. Ma regasesc aici In ceea
ce fac cam toti romanii, cand se implica in foarte
multe activitati fie din pasiune, fie din prea mult
elan, fie ca nu au incredere in altii, si clar undeva
exista pierderi mai mici sau mai mari.
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Te veiintoarce dupa studii, acasa, laferma din comuna
Plesoiu?

Clar acolo ma intorc. Acest oras nu este pentru
mine. Nu am ce sa caut aici. Din fericire, eu nu
ma voi muta la Bucuresti cum fac multi. Nu voi
vinde in viitor pamanturile lucrate de familia
mea. Aici am venit pentru a studia cum sa fac
agriculturd de viitor, de la specialisti, profe-
sori etc. De aceea, eu momentan trebuie sa mai
investesc in mine ca sa pot ajunge sa performez
in agricultura. Si am aici un sfat pentru cei care

sd presupunem ca mostenesc In viitor pamant
acolo unde au trait bunicii lor, sau de la parinti
care stau la tara. Daca nu iubesc pamantul, sa nu
se duca acolo pentru ca unii considera ca vor sta
doar in vacanta. Si nu este asa. Pdmantul trebuie
lucrat, trebuie udat, trebuie cultivat, pentru ca si
imaginea acelui sat, al acelei comune va fi mai
buna. Dar daca ei locuiesc In Bucuresti si vin
doar in weekend sa faca un gratar, crezand ca
cresc rosiile singure sau cineva are grija de ele,
evident ca se Insald. ®
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INTERVIU

Masterand ANCA MILITEI

wam

so fondatoare aDeco Verde Viw

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Sunteti de multi ani
antreprenor, iar in prezent urmati studii de masterat
la USAMV Bucuresti?

Masterand ANCA MILITEI: Da, sunt antrepre-
nor de peste 8 ani, cu 20 de ani de experienta
in vanzari si In prezent sunt masteranda la
Facultatea de Horticulturd, specializarea Stiinte
Horticole Ecologice, din cadrul Universitatii de
Stiinte Agronomice si Medicind Veterinara din
Bucuresti. Am dorit sa fac acest master pentru
a ma Intoarce la baza, sa stiu care sunt tehno-
logiile clasice dar si cele de viitor pentru cum
se cresc plantele, cum se intretin corect etc. Si
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am ca gand de viitor sa fac si peisagistica pentru
gradini. In anul 2021 am obtinut specializarea
de peisagist-floricultor, iar din anul 2020 sunt si
decorator interioare cu studii finalizate. Ca studii
de licentda, mentionez ca am absolvit Facultatea
de Marketing si Afaceri Internationale, speciali-
zarea Marketing din cadrul Universitatii ,,Spiru
Haret” din Bucuresti.

In anul 2017 am preluat o firma cu sediul in
Constanta, care era un loc de joaca pentru copii,
si am transformat-o in afterschool. In vara aces-
tui an 2024, am decis sd inchid punctul de lucru
si sa revin la pasiunea mea, si anume, plantele.
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In timpul pandemiei am ficut cursuri de
peisagistica si de design interior si am simtit ca
este ceva ce imi face bine si ma reprezinta.

Sunteti fondatoarea Deco Verde Viu si aduceti natura
in viata cotidiana prin solutii ecologice inovatoare. Va
rog sa detaliati ce ati inovat?
Sunt pionierd a designului biofilic in Romania,
fiind dedicata credrii unor spatii de interior in
care natura devine parte integranta. Cu pasi-
une si respect pentru mediul inconjurator, aduc
natura in viata cotidiana prin solutii ecologice
inovatoare: design de interior, pereti verzi din
muschi stabilizat, terarii Inchise si paludarii
complexe. Fiecare creatie este realizatda manual,
cu o atentie desavarsita la detalii. Am creat Deco
Verde Viu din pasiunea mea pentru design si
legatura profunda cu natura. Cred cu tarie ca un
colt de verde in viata noastra poate transforma
bunastarea intr-o oaza de relaxare. Terariul este
un concept nou, teoretic este de multi ani ca un
“must have” in casele boierilor, dar in perioada
razboiului a cam fost oprita creerea acestora si
s-a dus acest obicei, Insa usor, usor a revenit.
Terapiile inchise, un simbol al auto-sufici-
entei ecosistemului, sunt concepute cu grija
si echipate cu mici microgandaci care mentin
echilibrul ecologic intern, eliminand resturile
vegetale si pastrand sandtatea plantelor. Aceste
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ecosisteme miniaturale nu necesitd intretinere,
oferind un punct de interes natural care isi
pastreaza vitalitatea, avand propriul microcli-
mat, aidoma celui din natura. Un terariu inchis
este asemanator planetei noastre, un ecosistem
inchis, dar la o scard mult mai mici. In interi-
orul peretilor de sticla au loc si interactioneaza
multe procese diferite: fotosinteza, respiratia si
ciclul apei in naturd. Un astfel de mediu Inchis,
ne ajutd sa intelegem mai bine impactul pe care
il au organismele vii si mediul in care acestea
traiesc, una asupra celuilalt. Asa cum bine stim,
cu ajutorul energiei solare si a fotosintezei, plan-
tele isi produc singure hrana de care au nevoie.
Apa din terariu este In mod constant reciclata,
trecand din starea lichida in cea de gaz si invers,
iar pe masura ce umezeala din aer se conden-
seaza pe peretii de sticld, apa revine in pamant
si este apoi absorbita de radacinile plantelor. Se
poate spune cd ai o mica ,padure” cu propriul
ecosistem la tine acasa. Un alt element special
din portofoliul Deco Verde Viu este PALUDARIUL,




un spatiu semi-acvatic ce recreeaza un mediu
natural complet, cu plante acvatice si cascade
care oxigeneaza apa. Paludariu inseamna juma-
tate acvariu si jumatate plante verzi.

Intr-un acvariu este nevoie s schimbi apa
odata la o luna sau la doua luni, sa controlezi
pH-ul, sa faci multe activitati pentru intretinere.
Facand un paludariu, interventia este minima.
Plantele de sus se infiltreaza prin radacini in apa
si purifica apa, astfel pestii au un mediu de viata
sanatos si apa aceea doar se completeaza cu ce
s-a pierdut prin evaporare. Si se intervine schim-
barea acelei ape odata la 6 luni. Plus, ma intorc
iar la raddcini si vin cu gandaceii care au grija ca
plantele sa nu putrezeasca si sa nu se strice, iar
in apa vin cu tot felul de pestisori care curata:
melci, creveti de acvariu si 2-3 rase de pesti.
Totul este un ciclu care se autointretine, poseso-
rul sau doar se bucura. Paludariile create de noi
sunt adevarate opere de arta ecologica, ce com-
bina piatra, muschii, efectul de cascada, plan-
tele terestre si acvatice, pestii, crevetii, melcii,
intr-un habitat armonios. Fiecare paludariu
este unic si creat cu atentie, pentru a oferi un
microclimat vibrant si sanatos. Plantele de aer,
prin rddacinile lor, ajungand in apa, o purifica si
totodata eliminad toxinele acumulate de la pesti,
asigurand astfel un microclimat curat pentru
o perioadd mult mai lunga de timp, un mare
plus fata de acvariile obisnuite. Paludariile aduc
linistea si energia naturii, prin efectul vizual si
sonor al apei curgdtoare, oferind beneficii de
relaxare si reducere a stresului. Pentru pere-
tii verzi se folosesc muschi colectati din padu-
rile Romaniei care sunt stabilizati manual, fara
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a dauna mediului inconjurator, printr-un proces
sustenabil care pastreaza textura naturalda si
aspectul viu al acestuia.

Deco Verde Viu este mai mult decat un brand de
decoratiuni?

Absolut da! Deco Verde Viu nu reprezinta doar
un brand de design interior, ci o expresie a res-
pectului pentru natura si un exemplu de antre-
prenoriat dedicat imbunatatirii calitatii vietii si
a mediului. Pe langa beneficiile estetice, pro-
iectele Deco Verde Viu sunt apreciate pentru
impactul pozitiv asupra sanatatii, prin faptul
ca muschii stabilizati contribuie la imbunatati-
rea calitatii aerului, filtrand particulelor nocive
si ajutand la crearea unui microclimat interior
mai benefic. Fiecare piesa de decor este reali-
zata cu atentie la detalii, avand ca scop nu doar
un aspect deosebit, dar si o experienta de conec-
tare cu natura. Dar efectul peretilor verzi este
unul atat estetic, cat si psihologic. Varietatea de
culori, texturi si forme pot alcatui o redutabila
opera de arta si poate impresiona pe oricine. Ce
trebuie sa mai stim este faptul ca un astfel de
sistem reduce temperatura interioara si diminu-
eaza efectul de insuld de caldura. De asemenea
valoarea estetica a amenajarii creste considera-
bil si imbunatateste calitatea vietii utilizatorilor
spatiului prin purificarea aerului. Putem spune
fara a gresi cd prin acestd tehnicd se imbina este-
tica naturii cu principiile ecologice. Imi propun
sd inspir prin artd, prin piese de decor care ne
conecteaza cu natura si care pot contribui la
sandtatea si bundstarea noastra zilnica. Clientii
mei sunt majoritatea din Constanta si lucrez la
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comanda direct sau daca sunt solicitatd pentru
anumite proiecte ca decorator.

De unde va achizitionati materia prima pentru produ-
sele solicitate de clienti?

Cand merg prin padure adun muschi pe care
ii stabilizez eu personal, pentru ca in padure
se gasesc o varietate mult mai mare de muschi
si astfel tabloul ce contine plante stabilizate
iese mult mai atractiv decat cel din comert. In
comert avem 2-3 tipuri de muschi, iar tabloul
iese monoton. De pe malul marii, adun pietri-
cele si lemne esuate care sunt tratate de soare
si de apa saratd si in momentul in care le pun
in terarii sau paludarii, fiind umiditate excesiva,
ele nu putrezesc pentru ca sunt tratate de la
mama natura. Terariul este un borcan inchis in
care se adauga plante adaptate pentru umezeala,
care nu au nevoie de lumina directa, adica nu
se pun la geam, pe birou, in biblioteca sau unde
vrei sd-1vezi, se inchide capacul si nu are nevoie
de intretinere timp de 7-8 luni. De ce? Pentru ca
eu pun o anumita cantitate de apa si microgan-
dacei. Gandaceii aceia pe care 1i pun, in caz ca
apare un exces de umiditate ei mananca mucega-
iul. In cazul in care o plantd moare, sau o frunza
a acelei plante moare, ei au grija sa o curete si
astfel terariul acela ramane vesnic verde, vesnic
sanatos. Toata umiditatea urca sus catre dop,
exact ca In naturd si se face o ceatd, nu se mai
vede nimic In terariu, apoi se abureste tot si se
prelinge umiditatea pe peretii vasului inapoi in
pamant exact ca o ploaie, exact ca in natura. La
terariile deschise trebuie sd intervenim noi si
sd udam o data pe saptamana. Clientii prefera
terariile inchise pentru ca pur si simplu il pui pe
birou si te uiti la el ca la un bibelou.

Ce anume va defineste cel mai bine ca antreprenor?

Pornind ca si antreprenor din mediul educa-
tional prima datd, la un afterschool, m-am gandit
dupa multi ani, de ce sa nu fac ceva sa imi faca
bine si sa ma ocup si de copilul meu separat si
de ceea ce Imi place mie. Ceea ce fac eu acum la
Deco Verde Viu este si un fel de terapie, ma ajuta
sd am o viata in care parca am uitat de stres. Eu
am facut cursuri multe, am mers ca pe vremuri
cu agenda, cati bani am incasat, cati bani am
dat, cati bani mi-au ramas si pe an imparteam la
12 luni si faceam socotelile. Adica orice plata se
facea, orice se incasa, eu eram vesnic cu agenda
la mine. Pot spune cd am reinvestit tot timpul.
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Eu si pictez, am pictat pereti, adicd cream un
mediu ca acasa. Sunt deschisa la orice colabo-
rare si am invatat ceva important: ca sa fii antre-
prenor trebuie sa fii deschis la cat mai multe
lucruri. Nu merge doar pe o directie, din pacate.
Eu as vrea sa fiu recunoscuta in tara pentru ceea
ce fac, pentru ca fac ceva unicat, clar total diferit
de ceea ce exista pe piatd, iar pe partea de tera-
rii cred cd mai sunt 1 sau 2 in Romania care fac
terarii. Dar lumea nu stie ce inseamna un tera-
riu, nu e deschisa pentru ca este ceva nou, desi
este ceva simplu, de aceea mai trebuie lucrat la
perceptia clientului. B
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Studenti IRIS MARIA ROSCULET
De la medicind vilerinari la implicarea
W&%fw«ﬂwf Uura suslenakyila i st inovalie

Iris Maria Rosculet este o tanara studenta
de la Facultatea de Medicina Veterinara,
USAMV  Bucuresti, care a fost mereu
pasionata si de agricultura sustenabila si
inovatie, detinand experientain dezvoltarea
sigestionareaproiecteloragricoleintegrate.

Cu un background in medicina veterinara
Si un premiu pentru excelenta in instruire
financiara si profesionala, doreste sa aduca
0 perspectiva unica in domeniu.

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: in afara orelor de la
facultate, ai ales sa te dezvolti si in domeniul legumi-
culturii, infiintdnd o firma?

Studenta IRIS MARIA ROSCULET: Desi sunt stu-
dentala Medicina Veterinard, am ales sa ma ocup
si de legumicultura din anul 2023, cand mi-am
infiintat o firma tip PFA, cu activitate principala:
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Cultivarea legumelor si a pepenilor, a radacinoa-
selor si tuberculilor, in judetul Ialomita, comuna
Jilavele.

Ca si activitati de baza, am infiintat o cultura
mixta de vita-de-vie si tomate pe o suprafata de
1800 mp, aplicand tehnici avansate de agricul-
turd sustenabila pentru a maximiza eficienta si
a reduce impactul asupra mediului; dezvolt si
implementez procese de productie artizanalad a
dulceturilor din legume, punand accent pe cali-
tatea si autenticitatea produselor; coordonez
vizite educative pentru copii, promovand edu-
catia privind agricultura sustenabilad si inovatiile
din domeniu si integrez metode ecologice si teh-
nologie moderna pentru a asigura sustenabilita-
tea pe termen lung a fermei si a sprijini obiecti-
vele strategice ale organizatiei.

Din 2024, sunt si angajata ca director exe-
cutiv la HORT INTEGRA - Uniunea de Ramura
Nationalda a Cooperativelor Horticole din
Romania. HORT INTEGRA este constituita
in baza Legii Cooperatiei Agricole, pe baza
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consimtamantului liber exprimat de toti mem-
brii fondatori, ce functioneaza ca organism
reprezentativ fara scop patrimonial, nonpro-
fit si apolitic, la nivel national. HORT INTEGRA
tinde la o reprezentare puternica, profesionista,
transparenta care se adreseazd cooperative-
lor horticole functionale din punct de vedere
comercial din Romania. Scopul nostru este ca
alaturi de cooperativele horticole membre sa
dezvoltam, optimizam, eficientizam si sprijinim
capitalizarea fermierilor afiliati din sectorul de
legume-fructe.

Ai mentionat in acest interviu ca te-au ajutat cursu-
rile de economie rurala in antreprenoriat. Ai aplicat
teoria in practica?

Da, am aplicat-o in practicd. In primul an de
facultate, cand am inceput studiul economiei
rurale, am descoperit strategiile de gestionare a
resurselor pe termen lung in agriculturd, unde
conditiile de piata si factorii de mediu sunt
adesea imprevizibili. Desi abia incepeam sa
inteleg conceptele de baza, cursul de economie
rurald mi-a fost extrem de util atunci cand am
decis sd aplic pentru finantare prin submasura
DR-30, destinata tinerilor fermieri. Aceasta sub-
masura, prin care Uniunea Europeana sprijina
tinerii antreprenori agricoli, mi-a oferit cadrul
necesar pentru a intocmi un proiect solid,

demonstrand rentabilitatea investitiei si contri-
butia dezvoltarii comunitatii rurale. Cu ajutorul
fondurilor accesate prin DR-30, am reusit sa imi
implinesc visul de a avea o serd modernd de 1200
mp, complet automatizata. Aceasta este dotata
cu tehnologie de ultima generatie, care per-
mite controlul factorilor de mediu - tempera-
tura, umiditate, ventilare si irigare. Un astfel de
sistem automatizat aduce multe avantaje pentru
o fermd de legume de la optimizarea resurse-
lor (de exemplu, reducerea consumului de apa
si energie) pana la cresterea randamentului si
a cresterii calitatii produselor. Controlul precis
al factorilor de mediu oferit de aceasta sera imi
permite sa cultiv legume in afara sezonului si sa
raspund cererii pietei chiar si cand produsele
locale sunt rare.

nr.6 / noiembrie 2024
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Provocarile pentru acest business al tau in legumi-
cultura, care sunt?

Ca tanar antreprenor in legumicultura, una
dintre cele mai mari provocari este instabilita-
tea pietei, cauzata de fluctuatiile preturilor, in
special din cauza importurilor de legume din
afara Uniunii Europene. Aceste importuri fac
ca produsele locale sa fie mai putin competitive
din punct de vedere al pretului si sa creeze un
mediu economic incert. Pentru a face fata aces-
tor provocari si pentru a asigura o dezvoltare
sustenabila a afacerilor, consider ca ar fi nece-
sare mai multe schimbari:

« In primul rind, sprijinirea produselor locale
prin campanii de sensibilizare si educarea
consumatorilor privind beneficiile produse-
lor din agricultura internd ar creste cererile
pentru legume locale si stabilizarea preturilor
pe piata.

« In al doilea rand, crearea unui fond de stabili-
zare a preturilor sau a unui mecanism de sub-
ventionare a pierderilor cauzate de fluctuatiile
extreme ale preturilor ar putea ajuta fermierii
sd treaca mai usor peste aceste pierderi.

« Nu in ultimul rand, ar trebui implementate
politici mai puternice, atat la nivelul Uniunii
Europene, cat si national, care sa sprijine
productia internd si sa protejeze producato-
rii locali de concurenta neloiala a importuri-
lor din afara Uniunii. Aceste politici ar putea

include masuri fiscale, subventii sau tarife mai
mari pentru importurile de legume, pentru a
proteja preturile si pentru a mentine viabilita-
tea pietei interne.

Ce iti propui la nivel de investitii si planuri de viitor?

Primul pas va fi inregistrarea brandului ,Serele
Dulci”, sub care voi dezvolta o linie de produse
de dulceturi artizanale din fructele si legumele
cultivate in propria ferma. Produsele vor fi rea-
lizate cu retete autentice, traditionale, cu accent
pe arome naturale si ingrediente de calitate.
Aceste dulceturi vor aduce gustul distinctiv al
soiurilor atent alese. Urmatorul pas va fi extin-
derea in mediul digital prin crearea unui maga-
zin online dedicat vanzarii de dulceturi si altor
produse de ferma. Aceasta va permite accesul
clientilor din Intreaga tara la produsele ,Serele
Dulci”, oferindu-le posibilitatea de a descoperi si
comanda online dulceturi si alte specialitati din
ferma, direct la usa lor. Magazinul online va fi o
platforma prin care sa ne adresam unui public
mai larg si sa promovam beneficiile produselor
locale si naturale. Imi doresc si creez un punct
gastronomic la ferma, unde oamenii sa poata
veni In weekend pentru a se bucura de un pranz
traditional in mijlocul naturii. Pe langa meniul
traditional, vizitatorii vor avea oportunitatea de
a participa la activitati interactive, precum pre-
gatirea unor produse de toamna din legumele
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pe care le vor culege ei insisi - de exemplu,
zacusca, suc de rosii, ardei copti sau alte delicii
de sezon. Aceasta va oferi o experienta autentica
si va contribui la crearea unei comunitati care
sa revind pentru a redescoperi gusturile tradi-
tionale si pentru a avea parte de o experienta
placutd, de familie, in natura. Pe partea de pro-
ductie agricold, intentionez sd ma concentrez
si pe testarea si cultivarea unor soiuri speciale
de legume. Aceste specialitati, mai rare pe piata
locala, vor adauga unicitate produselor prin
arome distincte.

In primii ani de antreprenoriat, veniturile
pot fi imprevizibile din cauza sezonieritatii, a
fluctuatiilor de pret si a cheltuielilor initiale
mari, cum ar fi echipamentele, promovarea si
investitiile in dezvoltare. In aceasta perioada, un
loc de munca stabil poate oferi siguranta finan-
ciara necesara pentru a sustine traiul zilnic si,
totodata, pentru a reinvesti in afacere. Pentru
multi tineri antreprenori, sa aiba un job pe
langa afacere reduce presiunea financiarda de
a scoate un profit imediat din afacere. Aceasta
stabilitate poate ajuta la dezvoltarea organica a
afacerii, permitand investitii in echipamente,
marketing si dezvoltare de produse fara sacrifi-
cii mari. Atunci cand afacerea a ajuns la un nivel
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de stabilitate, a trai exclusiv din antreprenoriat
devine nu doar o sursa de venit, ci si o oportuni-
tate de a investi mai mult timp si resurse in dez-
voltare. Cu un focus total pe afacere, poti crea
strategii noi de marketing, diversificarea produ-
selor si extinderea prezentei pe piata, avand tot-
odata flexibilitatea de a reactiona rapid la schim-
barile din piata. ®
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INTERVIU

Ing. CORNEL RISTACHE

H10blogy-ad pentrw vilicadlurds mv-a readus W&WM
gomﬁ&m&%ﬁmmm{?om@cm (Vjare, Chitorani

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Ce plantatii de vita de
vie detineti in zona Dealu Mare?

ING. CORNEL RISTACHE: Detinem 3 hectare
de Sauvignon Blanc, o plantatie de 50 de ani si
cate 0,8 hectare din 4 soiuri pentru vinuri rosii,
soiuri provenite din vita-de-vie tanard, ce aduc
cinste zonei: Merlot, Syrah, Feteasca Neagra,
Cabernet. Am un PFA din anul 2021 pe numele
meu. Plantatia de struguri rosii a fost infiintata
in 2013 printr-un program de replantare, a intrat
pe rod in 2017 - primii 2-3 ani a fost o produc-
tie foarte mica pentru ca am lasat plantele sa se
dezvolte, dupa care am introdus-o in circuitul de
productie, obtinand cam 5-6 tone raportat la un
hectar, pentru ca nu ne intereseaza producerea
de cantitati mari, atata timp cat facem pentru
noi si pentru imbutelierea in sticle.

Unde faceti vinurile si ce este important pentru dvs in
procesul de vinificatie ?

Noi functionam intr-o crama din Dealu Mare,
comuna Bucov, sat Chitorani, iar locatia se
numeste Casa Stanca. Am facut o asociere, in
sensul in care cheltuielile comune se diminu-
eazd. Avem un singur magazioner, o singurd
cladire, un singur aparat de racire, fiecare este
cu vasele lui, dar lucram in aceeasi locatie. De 2
ani am reusit sa il atragem langa noi pe Gabriel
Lacureanu, unul dintre cei mai buni oenologi
din tard si facem vinurile impreuna. Ca si pro-
ductie, facem undeva la 5 vase a cate 3000 litri
vin brut: un vas de Sauvignon Blanc, un vas
de rose, un vas de merlot, un vas de Feteasca
neagra si un vas de Cabernet. In urma proce-
selor de vinificatie, raman cam 2500-3000 sticle
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vin imbuteliat. Si dupa acest proces, ne deci-
dem ce facem, pentru ca exista o tendintd din
partea consumatorilor pentru vinurile fresh.
Mai putin pentru cel alb si roze, care pana de
Craciun sau dupa anul nou intra la imbuteliere.
Rose ul il alegem 1In functie de momentul vinifi-
carii, alegem combinatia dintre cele doua soiuri
de struguri rosii. Incercim s creim un vin cu
o aciditate pe care o da Cabernet pentru ca se
matureaza mai tarziu si il infratim cu un soi care
se matureaza mai devreme. Anul trecut, rose-ul
a provenit din cabernet cu Syrah, iar anul acesta
din Cabernet cu Feteasca neagra.

Dupa multi ani, ati revenit la USAMV pentru un master
in oenologie?

Da, asa este! Acum am 56 de ani. Facultatea de
Horticultura am absolvit-o in urma cu 2 ani, am
inceput-o cu 6 ani in urma. Auzind in facultate
de renumele profesorilor care predau la maste-
rul de oenologie, m-am decis sa ma inscriu si eu
la acest master. Se vorbea In facultate de domnul
Prof. Namolosanu, de domnul Cojocaru, pe parte
de oenologie. Am pastrat legatura cu doamna
Bucur Mihaela, o profesionista si o pasionata
de viticultura. Chiar dacd am ajuns sa fac si vin,
sufletul meu raméane tot la plantatie. Eu Incerc
sa duc strugurele in crama, asa cum il doreste
cel care vrea un vin cat mai bun. Ne sfatuim, ne
trimitem poze din plantatie cand sunt probleme.
Lafel, am tinut legatura cu Dra Marilena Stroe, si
cred ca vom face si un proiect comun pentru ca
avem idei care ar putea ajuta viticultorii in viitor
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si chiar renumele facultdtii. Eu am terminat la
fara frecventa, am fost structurati pe varste. Am
observat dupa acei 4 ani, cd puteam comunica
cu profesorii acestia - daca un profesor vrea
sd trimita studenti in crama sau in plantatiile
de vie, cu mare mare drag ii primesc. Trebuie
bunavointd, trebuie sa fie atras studentul. Si fac
o destdinuire acum: cand am venit la facultate la
USAMV Bucuresti, am simtit ca daca ,,ma aplec”,
ycurge” viticultura din mine. Si cand am stat fata
in fatd cu profesorii, mi-am dat seama ca am
enorm de invatat, si asta m-a determinat sa vin
la toate cursurile, nu am avut absente, pentru ca
daca profesorii aceia minunati veneau in wee-
kend-uri pentru noi, clar faceau asta cu pasiune.
Eu 1n acesti 4 ani, nu am simtit nici un profesor
sa predea din obligatie.

Ceea ce faceti la Crama Stramutatd din Chitorani,
faceti numai din pasiune?

Da, evident ca da. Pentru mine este strict un
hobby. Francezii au o vorba: ,Dacd ai o avere,
apuca-te de viticulturd.” Sau mai este o alta
vorba: ,Este foarte usor sa fii milionar din viti-
cultura si din producerea vinului, dar condi-
tia premergatoare este sa fii miliardar!” Am
auzit cd unii vor sa cumpere o crama cu totul.
Eu In aceste vremuri nu as cumpara o crama,
pentru ca tehnologia avanseaza atat de repede,
incat daca vreau sa vand vasele mele sa imi iau
altele, ies clar in pierdere. Daca iau o crama cu
tehnologie de acum 10 ani, clar nu renteaza.
Pentru mine nu este un business. Daca ai peste
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20 hectare, atunci da, acolo poti sd iti permiti sa
ai departament de marketing, si oenolog, si un
tractorist in vie, si pe cineva la sala de degus-
tare. Dar apare un alt fenomen: unde iti gasesti
nisa pe piata? Carui segment te adresezi? Si, in
functie de asta, stii exact pe ce domeniu de vin
mergi. De exempluy, la un hectar, produci cam
7000 de struguri la hectar, din care, trecand de
toate procesele, rezulta la 6000 de sticle. 6000
sticle x 20 hectare = 120.000 de sticle pe care tre-
buie sa le vinzi. Ori, pe o piata unde 40-50% e
reprezentata de vinurile din Moldova, restul de
marile crame, plus importurile de la crame din
Spania, Italia, Franta, este greu sa concurezi. Ca
sa iti faci un departament de marketing, trebuie
evitat un lucru. Nu trebuie sa faci vinul si dupa
sa il pui la vanzare. Ceea ce se face este urmato-
rul lucru: absolut necesar sa investesti 1 milion
de euro inainte pentru a verifica ce isi doreste
piata. Alegi cel putin 40-60 de voluntari carora le
decontezi masa, si pe care 1i trimiti la restauran-
tele din zone cu consum ridicat de vin si la fina-
lul mesei ei fac o lista: au fost 10 mese, fiecare cu
ce a baut la fiecare masa, si totul se strange din
mai multe orase, abia apoi ajungi la concluzia ca
vinul pe care il vei face este de exemplu, rosu,
cu aciditate etc. Piata vinului este destul de grea,
acum multi consuma coktailuri.

Deja incep marii producatori sa produca
vinuri fara alcool. Deci trebuie anticipat cu
cativa ani, ce se vrea. De exemplu, daca suntem
la un targ de Craciun si ma gasiti acolo, o sa am
un argument - eu nu va pun zahar in vinul fiert.
Eu, la sfarsitul sezonului de cules, fac 1000 litri
must - o parte il pasteurizez o parte il congelez,
pentru baut este bun cel congelat. Acum vad o
evolutie a vinurilor dulci, demidulci, preferate
de cei tineri. Daca te adresezi generatiei dupa 40
ani, nu e dorit.

Sa revenim la plantatiile pe care le aveti. Aveti si
angajati?

Eu si familia ne ocupam si in anumite perioade
apelez la prieteni din zona. Dar nu am angajati
si va explic motivele care sunt foarte simple.
Partea de cules este complicata si trebuie sa
fie facuta rapid si acolo ma ajuta prietenii. Cu
2 prese pe zi, am 3 tone de cules - deci in func-
tie de cat trebuie sa duc In crama, estimez cati
oameni trebuie sa vind la cules. Plus ca mai
apare un fenomen. Dupa ora 12.00 eu nu prea
mai culeg. Anumite tratamente le ddm cu drona,
supravegherea o fac personal si mai cer ajutor
la anumiti specialisti, punctual. Taiatul la 3 hec-
tare incepe dupa Anul Nou si tine pana in apri-
lie. Daca vrei, poti sa faci intr-o zi 700 de butuci.
Un hectar are 4500 butuci. Adica la noi plantatia
este pe spalieri din corten cu spalieri de lemn la
capete, pe 3 sairme.

La un simplu calcul matematic, in acest
domeniu va dau urmatorul exemplu: daca tre-
buie sa 1i dai 1000 euro lunar unui angajat, la un
pret de vanzare al sticlei de vin de 30 lei, trebuie
sd vinzi sute de sticle/luna pentru a plati acel
angajat. Profitul la 30 lei este de 5 lei. In jur de
1000 de sticle pentru un angajat ar trebui sa vinzi
x 12 luni = 12.000 de sticle. Vin acum si fac o
paranteza: nu toti oamenii fac diferenta intre un
vin care provine de la struguri culesi cu masina
si unii culesi manual. La cei culesi cu masina ai
productie de 12 tone la hectar, la cules manual ai
6 tone la hectar. Dar daca aiiriga siaiface 17 tone
la hectare, atunci poti angaja, iti permiti salariul
aceluia. Dar pentru suprafete mici nu se merita.
Si cei mai castigati nu suntem noi, sunt cei care
furnizeaza sticla, eticheta, dopul inscriptionat,
cartonul In care sunt livrate sticlele, ceea ce
ridica pretul pe sticla la 10 lei, inclusiv cheltuieli
de transport si de depozitare. B
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INTERVIU

Dr. vet. DAN CONSTANTINESCU

Do lasmuncasinly -0 corporatie francezi

(w dezvollarea unui buginess:

NASUL ROSY — Fermiv vegelalivccotogici

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.. Ce facultate afi
absolvit si de cand aveti ferma vegetala ecologica?

Dr. Vet. DAN CONSTANTINESCU: Studentia
mi-am facut-o la USAMV Bucuresti, la Facultatea
de Medicina Veterinara, dupa care am facut un
masterat in Business and comunication, plus
alte cursuri. Intre timp a apirut povestea cu
ferma pe care o ficeam din pasiune, folosind
manualul Google care, apropo, este foarte prost
si cumva am avut sansa sa ajung la Masteratul
de Horticultura Ecologica, dupa ce am cunos-
cut-o la un Indagra, la standul facultatii, unde
era si doamna Prof. Viorica Lagunovschi. M-a
determinat sa incep acest master sd invat sa fac
legumicultura ca la carte, dupa ce a ascultat de
la mine cum cresteam eu legumele ecologice
cu urzici si eram panicat in acea perioada ca nu
mai gaseam urzici In zona, ca le defrisasem pe
toate. Acest master mi-a oferit o structura la tot
ce faceam eu in gradina. Am ajuns sa cunosc si
foarte multi oameni care faceau legumicultura
si usor, usor am dezvoltat ferma. Bineinteles cu
greseli, si cu multe lucruri pe care nu ai cum
sd le citesti In nicio carte si nu ti le poate spune
nimeni, dar le Inveti din practica.

Cu ce va ocupati in cadrul firmei NASUL ROSU?

Eu sunt administrator, iar firma este infiintata
pe numele sotiei mele. Este un business de fami-
lie. Eu ma ocup mai exact de tot ce inseamna
partea operationald care are mai multe divizi-
uni. O diviziune Inseamna ferma cu productia
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de legume si fructe, a doua Inseamna partea de
depozitare si ambalare (cu un depozit de 240 mp
care are trei celule de frig cu temperaturi dife-
rite pentru stocarea legumelor si fructelor si
care este in cadrul fermei, comuna Réfov, sat
Palanca, judetul Prahova, la 25 km de Ploiesti) si
a treia divizie este de prelucrare legume fructe,
o brutarie care are rolul de a prelua o parte din
produsele pe care le producem si unde le prelu-
cram, in sensul de a le pune in tot felul de praji-
turi, tarte si altele. Dupa care avem o a 4-a divi-
zie care se ocupa de distributie legume-fructe
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catre retaileri, si avem bineinteles magazinul
propriu, un soi de supermarket, in care vindem
atat legume-fructe, cat si alte produse certificate
ecologic. De mentionat este ca tot acest lant este
certificat ecologic. In acest moment, partea de
prelucrare si brutaria sunt In continuare necer-
tificate, insa restul sunt certificate ecologic,
inclusiv magazinul.

In cat timp ati obtinut certificarea ecologica?

Certificarea pe ferma se ia dupa parcurgerea
perioadei de conversie, in cazul nostru a fost
vorba de 3 ani de conversie, iar in al patrulea an
am fost certificati ecologic. Pe partea de depozi-
tare si pe comert nu faci altceva decét sa certi-
fici ca tot ce 1ti intra in depozit este ecologic, iar
la noi este 100% ecologic, deci nu avem nevoie
sa separam fluxul. Deci practic pentru depozi-
tare si comert nu a durat mai mult de 2-3 sapta-
mani. Magazinul este In Bucuresti, in Floreasca,
si il avem din anul 2019. Ideea este ca aici am
inceput si am ramas in zona. Nu ne-am schim-
bat locul de comercializare.

Ajungem acum si la clientii care vor produse ecolo-
gice. Cum ati descrie clientul care vine la magazinul
dvs?

Din pacate, piata de produse ecologice in
Romania este extrem de anemica. De exemplu

am clienti pdrinti, care au cu un copil foarte
mic carui urmeaza sa 1i inceapa diversifica-
rea si atunci citesc pe tot felul de site-uri surse
de hrana curata. Si vine sa cumpere, dar aten-
tie, doar pentru copil nu si pentru ei ca adulti.
Apoi, ne gandim ca cine cumpara produse eco-
logice, trebuie sa se astepte la preturi mai mari.
Clientul nostru e cel care de obicei intelege ca
dupa 6 stropiri de la recoltare de exempluy, la un
produs care nu e ecologic, se poate trezi cu aler-
gii destul de problematice. Deci este un client
care are o anumita educatie, are venituri mai
mari, si are o motivatie.

Unii vor se dezvolte, altii isi doresc doar sa le ,supra-
vietuiasca” business-ul macar pentru inca un an.
Pentru dvs este greu?

In primul rand, pentru dezvoltare, eu nu am
apelat la fonduri europene, ci am avut surse
proprii. Va dau un exemplu de ce am preferat
sa facem asa. Noi mai avem o a doua firma prin
care am incercat sa luam fonduri de start-up pe
programul Start-up Nation pe ideea ca Incer-
cam sa dezvoltam ideea aceasta de green techno-
logy, adica sa avem o alternativa la consumul de
curent electric siasa mai departe. Proiectul a fost
submis in 2022, a fost aprobat si multumesc lui
Dumnezeu ca nu am facut investitia. Ideea este
ca toata birocratia in jurul fondurilor europene
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este foarte stufoasa si tu ca antreprenor daca
vrei sa aplici pentru fonduri europene trebuie
sa 1ti asumi ca vreo 2-3 ani din acel moment in
viitor, pana faci tu investitia si te verifica foarte
multi oameni, tu functionezi pe banii tai. Si
pentru mine si sotie nu este o treaba sanatoasa.
Nu avem un mediu sdnatos In tara noastra, daca
se modifica legislatia fiscala foarte, foarte des.
Se implinesc 7 ani de la momentul la care am
aplicat pentru o subventie - era vorba de prima
ferma ecologica din judetul Prahova, in conver-
sie 1,5 hectare pe care plantasem lophantus - o
planta medicinala fara nicio valoare ca bani, dar
care avea rolul de a desburuiena soiul respectiv,
iar eu am trecut ceaiuri, eu nestiind ca 7 ani tre-
buie sd am ceaiuri pe terenul acela pe care statul
imi dadea foarte, foarte putini lei, ceva nesem-
nificativ. Vreo 3 ani de zile am fost chemat sa
dau mereu declaratii. Am vrut sa renunt la plan-
tatie, dar nu ma lasau nici sa dau banii inapoi.
Deci studentii sau absolventii care citesc acest
articol trebuie sa se informeze de la specialisti
din domeniu cand vor sa faca ceva, pentru ca,
iata, pentru un singur cuvant pe care eu l-am
trecut gresit In documente, au aparut tot soiul
de probleme.

Regula de baza in capitalism este cea pe
care o stim cu totii: nu te dezvolti, nu cresti busi-
ness-ul, falimentezi. De extindere, nu poate fi
vorba - problema este impredictibilitatea. Mai
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ales ca pentru anul urmator ne asteapta majo-
rari de TVA iIntre 21-25%, ne dorim sda putem
plati facturile toate si totul catre statul roman.
Noi avem 18 angajati permanenti, pentru ca in
ecologie nu poti sa lucrezi cu zilieri. Trebuie sa
ai oameni care sa cunoasca bine tot procesul si
nu se admit greseli pentru cad asta ne-ar anula
certificarea. ®




INTERVIU

Ing. CONSTANTIN ENACHE
Fitreprenoriatin lucriri de conslractii
giimi "ZT,ZT/'% e

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: in ce an ati absol-
vit Facultatea de Imbunatatiri Funciare si Ingineria
mediului ?

Ing. CONSTANTIN ENACHE: Am terminat
aceasta facultate la USAMV Bucuresti in anul
1998, dar mi-am dat licenta in anul 2003. Am fost
angajat din 2003, la o firma unde tata era actio-
nar, iar eu pe cont propriu sunt ca si antrepre-
not, din anul 2019.

in ce domeniu de activitate va desfasurati activitatea
ca antreprenor?

Firma NEC TEAM MASTER CONSTRUCT S.R.L,
la care sunt asociat unic, are ca sediu social
Sat Budeasa Mare, Comuna Budeasa, jude-
tul Arges. Domeniul principal de activitate
il reprezinta lucrarile de constructii si altor
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proiecte ingineresti si constructii hidrotehnice.
De exemplu: corectie de torenti, lucram si pe
drumurile forestiere in colaborare cu Ministerul
Agriculturii, lucrari agroindustriale, lucrari de
protectie a infrastructurii drumurilor, lucrari de
poduri, lucrari de drumuri, lucrari de irigatii,
lucrari de executie la regularizari de rauri, cali-
brari de albii, lucrari de combaterea eroziunii
solului (CES).

Practic cam tot ce am invatat teoretic in
facultate, fac practic in fiecare zi. Am ingineri
specializati in camp, dar in functie de comple-
xitatea lucrarii, la unele nu este nevoie sa fie
prezent inginerul. Poate si un maistru sa supra-
vegheze acele lucrari. Noi ca si firma respectam
intocmai planul de la proiectanti, si caietul de
sarcini.
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Din anul 2019 pana in prezent, ce lucrari ati finalizat?

Dintre cele mai importante si ample lucrari exe-
cutate, potexemplifica: 4/2024 -, Lucrari de intre-
tinere si reparatii in amenajdrile de imbunata-
tiri funciare din cadrul Filialelor Teritoriale ale
Agentiei Nationale de Imbunatitiri Funciare”;
Lot II - Lucrari de intretinere si reparatii in ame-
najarea de desecare Vedea Pietrosani din cadrul
FTIF Giurgiu; 1/2024 - , Lucrari de intretinere si
reparatii in amenajarile de imbunatatiri funci-
are din cadrul Filialelor Teritoriale ale Agentiei
Nationale de Imbunatatiri Funciare”; Lot III -
Lucrari de intretinere si reparatii in amenajarea
CESBH Argesel, ValeaIlaladin cadrul FTIF Arges.
Refacere pod dalat pe drumul forestier Pitigaia;
Lucrari de intretinere si reparatii in amenaja-
rea de irigatii Cateasca Teiu, aflatd in adminis-
trarea Filialei Teritoriale de IF Arges; Lucrari de
reparatii la infrastructura de IF din cadrul ame-
najarii de imbunatatiri funciare Terasa Caracal
- conducta de refulare de la SPA Farcasele
aflata in administrarea Filialei Teritoriale de
IF Olt; Lucrari de reparatii la infrastructura
de IF din cadrul amenajarii de imbunatatiri
funciare Terasa Caracal - conducta de refu-
lare de la SPA Farcasele aflata in administrarea
Filialei Teritoriale de IF Olt; Lucrari de I+R in
Amenajarea de desecare Mircesti - Maracineni
aflata in administrarea Filialei Teritoriale de IF
Arges; Lucrari de decolmatare canale si repa-
ratii cladire, iIn Amenajarea Bechet Dabuleni,
aflate in administrarea Filialei Teritoriale de

Imbunitatiri Funciare Dolj; Lucrdri de I+R in
amenajarea de desecare Voluntari Pantelimon
aflata in administrarea Filialei Teritoriala de IF
Ilfov; Lucrari de intretinere si reparatii in ame-
najarea de desecare Zona Mogosoaia aflata in
administrarea Filialei Teritoriala de IF Ilfov;
Retehnologizarea sistemului de irigatii a statiei
de pompare sireparatie cladire existenta- Nedeia
Macesu- Filialei Teritoriala de IF Dolj; Lucrari
I+R in amenajarea de IF CES BH Staneasca din
administrarea Filialei Teritoriale de IF Valcea,
Lucrari de I+R decolmatare canale si reparat
podete in amenajarea Tamas Corbeanca Otopeni
Dimieni Tunari aflatd in administrarea Filialei
Teritoriale de IF Ilfov; 9/2023 - ,,Lucrari de intre-
tinere si reparatii in amenajarile de imbunata-
tiri funciare din cadrul Filialelor Teritoriale ale
Agentiei Nationale de Imbunitatiri Funciare”,
Lot II - Lucrari de intretinere si reparatii, decol-
matare canale in amenajarea CES Bratia - Valea
Priboaia si Valea Turii din cadrul FTIF Arges;
C62/2022 - ,Lucrdri de intretinere si reparatii in
amenajarile de imbunatatiri funciare din cadrul
Filialelor Teritoriale ale Agentiei Nationale de
Imbunitatiri Funciare”; Lot II Lucrari de intre-
tinere si reparatii in amenajarea de desecare -
BalteniII Crevedia, FTIF Dambovit, Decolmatare
canale, distrugere vegetatie.

In pozele urmaitoare sunt citeva imagini de
la lucrari de protectie a infrastructurii drumuri-
lor, lucrari de poduri, lucrari de drumuri, lucrari
de irigatii:
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In pozele de mai jos sunt cAteva imagini de la lucriri de executie la regularizairi de rauri, calibrari
de albii.
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In pozele de mai jos sunt citeva imagini de la: lucriri de combaterea eroziunii solului (CES).

Din acest business in ce investiti/reinvestiti?

Investesc foarte mult in utilaje, anual, iar atunci
cand sunt perioade din an in care nu ai lucrari,
aceste utilaje le inchiriez catre un alt beneficiar.
Ne interesam si de utilaje care sa aiba noi tehno-
logi, incercam sa diminuam consumul de carbu-
ranti, pentru ca utilajele consuma enorm, costu-
rile fiind foarte mari.

Dar eu nu vreau sa investesc in alte dome-
nii de activitate, pentru ca trebuie sd stapanesti
foarte bine ce vrei sa faci cu alt business, iar noi
romanii cam avem talent in a ne duce catre afa-
ceri pe care chiar nu avem cum sa le stapanim.
De exemplu in pandemie, toti angajatii au lucrat
pe utilaje, au avut salarii, au avut de lucru, deci
nu am Inregistrat pierderi.

Din vasta experienta pe care o aveti pe santierele de
constructii, ce ii sfatuiti pe studentii care vor sa pro-
feseze in acest domeniu?

Eu intotdeauna, cand a fost vorba sa primesc stu-
denti in practica, cu mare dragi-am luat cu mine
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peste tot sd le arat efectiv ce trebuie sa faca, siin
conditii mai vitrege In sensul ca trebuie sa te tre-
zesti foarte dimineata, trebuie sa faci ceva sacri-
ficii sa stai poate in curent, pe ploaie etc. Unii au
rezistat, altii nu, dar important este sa le aratam
ce facem.

Mai departe, eu gandesc ca pentru un ingi-
ner in acest domeniu sa ia cam 10.000 de lei pe
luna, eu zic ca pentru a te intretine sau a intre-
tine o familie, ar putea sa faca si ceva sacrifi-
cii. Noi la firma simtim ca foarte putini vor sa
mai ramana sau sa Invete cu adevarat meseria
aceasta. Dar am si amici la diferite agentii din
domeniu si se confrunta si ei cu fenomenul asta,
de a nu dori efectiv sa lucreze la birou pe parte
de ofertare, de discutii cu anumiti beneficiari,
nu de plecat pe santier.

Deci, eu sper sa se schimbe lucrurile in
directia buna si sa 1si doreasca nu numai sa stu-
dieze, ci sa se priceapa foarte bine la ceva din
care sa isi asigure un trai bun si sa aibd un job
stabil. B
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INTERVIU

Ing. ADRIAN PETREA

Livada de Qiresi-flmari dinDimbovita, -

houv p

v pendrw productio

s comercializarea de cirese amare

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Ati ales sa urmati stu-
diile de licenta si master in Horticultura, pentru ca
aveti si un business in acest domeniu?

Ing. ADRIAN PETREA: Avand in vedere ca
livada de cirese amare o am inca din 2010, eram
oricum pasionat de horticulturd, insa nu aveam
studii. Am absolvit in anul 2023 Facultatea de
Horticultura si imediat m-am inscris la master.
Acum sunt in anul 2 la master de Tehnologii
Horticole Integrate. Fiind student al USAMV
Bucuresti, acest lucru a contribuit semnificativ
atat la dezvoltarea personala cat si la cea profe-
sionald. De-a lungul anilor de studiu, am acu-
mulat cunostinte vitale in domeniul horticul-
turii, In special in pomiculturad si nu ma refer
doar la cunostinte teoretice, ci si la orele de
practica care au fost esentiale. Drept dovada,
in livada nu am angajat un inginer horticol. Ma
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ocup personal de toate lucrarile necesare de-a
lungul anului, fie cad este vorba de taieri, sau
de tratamente fitosanitare. De asemenea, siste-
mul de fertirigare pe care l-am instalat, a fost
dimensionat, proiectat si instalat de mine. Nu
in ultimul rand, conexiunile pe care le-am creat
de-a lungul timpului petrecut in facultate au
fost esentiale in dezvoltarea afacerii. Si in con-
tinuare ne surprinde universitatea cu proiecte
prin care ne sunt recunoscute meritele. Chiar
luna aceasta pe 24 Octombrie, am luat parte la
Expozitia cu Specific Antreprenorial, organizata
la USAMYV Bucuresti, unde am putut prezenta
juriului si participantilor modelul nostru de
business si produsele pe care le oferim in pre-
zent, pentru ca a am expus direct la stand, unde
au fost prezenti 6 membrii din juriu, antrepre-
nori si participanti de la mai multe facultati de
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la noi. As putea spune cu mandrie nu doar cd am
participat, dar m-am numarat si printre castiga-
torii desemnati in cadrul expozitiei, astfel fiin-
du-ne recunoscute eforturile depuse de-a lungul
timpului.

Aveti o livada unde produceti si comercializati cirese
amare si nu numai. Din ce an sunteti pe piata?

Din anul 2023 sunt unic actionar al societatii
BEAUTYCHARD LCA S.R.L, sat Bildana, com
Tartasesti, jud Dambovita, cod CAEN principal

etlel

4791 - Comert cu amanuntul prin intermediul
caselor de comenzi sau prin Internet si coduri
CAEN secundare: 0124 - Cultivarea fructelor
samantoase si samburoase, 0125 - Cultivarea
fructelor arbustilor fructiferi, capsunilor, nuci-
ferilor sia altor pomi fructiferi, 0130 - Cultivarea
plantelor pentru inmultire. Sunt fondator al unei
livezii de ciresi amari, producator local autori-
zat de cirese amare din Dambovita si consultant
in domeniul horticol). Livada a fost infiintata
in anul 2010 si extinsd n 2021. In prezent avem
peste 600 de pomi. In 2022 am instalat sistemul
de fertirigare si urmatoarele obiective cu titlu
de investitie ar fi achizitia unui tractor pentru
eficientizarea unor lucrari din livada si instala-
rea unui sistem anti-grindina/ploaie/inghet. In
livadd avem soiul Silva, cunoscut si ca Amar de
Dambovita. E drept ca am ajuns sa avem o colec-
tie de soiuri de cires amar, insa Silva este cel
pe care il comercializam si procesam. Am invi-
tat clientii procesatori la o degustare de cirese
amare, iar feedback-ul primit pentru celelalte
soiuri nu a fost unul incurajator, in sensul in
care niciunul din cele intrate pe rod pana acum
nu au aroma de migdala si gustul celor din soiul
Silva. Desi poate cd unele ar fi fost mai usor de
procesat datorita calibrului mai mare.

As dori sa imi spuneti despre parteneriate, clienti,
cerere si oferta.

Cireseleamareincareprezintd o nisa pentru piata
locala si indraznesc sa spun si cea internationala
pentru cd am primit cereri atat din Europa cat si
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de peste ocean. In ultimii ani vedem business-
uri noi care dezvolta plantatii de cires amar.
Vad lucrul asta cu ochi buni pentru ca exista o
cerere imensa de produs finit, si nu ma refer
la dulceatd neaparat. Ciresele amare pot lua
diferite forme, fie ca vorbim de fructe confiate,
liofilizate, pudra de cirese amare, esenta pentru
a fi folosita ulterior in diferite preparate, jeleuri
si asa mai departe. Ma adresez atat persoanelor
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fizice cat si persoanelor juridice. E drept ca am
inceput business-ul aldturi de persoane juridice,
dar an de an, alocam o cantitate de cirese
persoanelor fizice care cumpara pentru consum
propriu. Insd, pentru a arita partenerilor nostri
recunostinta pe care le-o purtdm pentru ca ne-au
fost alaturi de la inceput, in sezonul culesului
ne indreptam catre clientii cei mai vechi, apoi
redirectionam catre cei noi.

O colaborare cheie pentru noi o reprezinta
cea ale carei baze le-am pus chiar anul acesta.
Incepand din vara anului 2024 am inceput si
procesam cirese din livada noastra cu ajutorul
unei unitati de procesare autorizata DSV. Aceasta
este situata in relativa apropiere a livezii, astfel,
reusim sa ducem fructele proaspat culese direct
la procesat, nefiind necesara depozitarea lor.
Parteneriatul pe care il avem cu procesatorul
aduce un plus de valoare produselor noastre
intrucat am reusit sa mentinem atat o reteta
clasica, cat si modul traditional de preparare a
dulcetii, aceasta fiind obtinuta exclusiv manual.
De anul acesta am inceput sa procesam fructele
pe care le producem. Am avut cateva loturi de
test pentru dulceata de cirese amare cu zahar,
fara zahar dar si dulceata de cirese galbene, un
soi semi-amar.
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Am ales pentru inceput sa vindem prin
canalele proprii de vanzare, avem si un magazin
online pe cireseamare.ro, pentru a testa capaci-
tatea acestora. Incepand de anul viitor urmarim
extinderea canalelor de vanzare, atat online cat
si offline. Pe termen lung vizam inclusiv vanza-
rea dulceturilor peste granitd prin Amazon si
eBay, avand deja magazine active pe cele doua
platforme, insa activam in alte sectoare momen-
tan acolo.

Schimbarile la nivel de clima si la nivelul fortei de
munca, cum va afecteaza business-ul?

Un fenomen tot mai des intalnit in ultimii 3 ani
este reprezentat de ingheturile tarzii. Gerurile
de la inceputul lunii Aprilie reprezinta o adeva-
ratd problema pentru florile ciresilor. In 2023
am pierdut 90% din recolta din aceastd cauza,
iar diferenta de 10% a avut o dezvoltare nefavo-
rabild, fructele neputand fi procesate. Calibrul
a fost prea mic, nu au avut fermitate. Dincolo
de investitiile si extinderea canalelor de van-
zare mentionate anterior, extinderea in sensul
dezvoltarii plantatiei nu reprezintd un obiectiv
pentru noi. Cu siguranta nu suntem primii care
o spunem, insa lipsa fortei de munca chiar este
o problemi. In sezon aducem oameni din alte

judete si contam pe implicarea intregii familii
pentru a putea culege fructele.

Care sunt probleme cu care va confruntati ca si
antreprenor?

In ultimii ani sa fii antreprenor devine din ce in
ce mai dificil din cauza lipsei fortei de munca.
Nici partea administrativa nu este lipsita de pro-
vocari, codul fiscal este foarte dinamic, apar tot
mai des schimbari, iar noi ca antreprenori tre-
buie sa ne adaptam tot timpul si sa facem com-
promisuri de fiecare data. Mai mult de atat, in
cazul business-urilor de nivel mic, cum este si
acesta, nu poti fi si omul tehnic si cel adminis-
trativ in acelasi timp. Daca mediul fiscal si legis-
lativ ar fi fost mai usor de navigat, mai stabile,
s-ar traduce in costuri mai mici pentru noi, iar
lucrurile ar fi mai simple. Ne-am putea con-
centra resursele pe activitdtile generatoare de
valoare pentru business-urile noastre, nu pe
detalii administrative. B
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Dr. vet. DRAGOS ALEXANDRU EREMIA
Fondatorad primadui hitel de pisici

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.: Ati demarat activita-
tea antreprenoriala din anii studentiei?

Dr. vet. DRAGOS ALEXANDRU EREMIA: In
primul rand, vreau sa mentionez ca sunt absol-
vent al Facultatii de Medicina Veterinara din
Bucuresti, promotia 2019. In prezent sunt doc-
torand la departamentul de chirurgie la aceeasi
facultate. Activitatea antreprenoriald am dema-
rat-o 1n ca din anul 5 de facultate, cand, impre-
una cu un coleg de grupa si bun prieten, in urma
unei discutii pe care am avut-o cu un reprezen-
tant medical din Bucuresti, ne-a venit o idee. Ne
prezentase faptul ca vanzarile de produse anti-
parazitare pentru pisici s-au dublat fatd de anii
precendenti. Si acela a fost un semnal de alarma
pentru noi. Si ne-am gandit sa deschidem un
hotel pentru pisici. La momentul 2017-2018, nu
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exista un astfel de hotel in Romania, dedicat
doar pentru pisici. Am cautat un spatiu care s-ar
potrivi, am cautat, am gasit a doua zi un anunt,
iar a treia zi am semnat contractul de inchiri-
ere. Si am gasit In sectorul 6, Bucuresti locatia
de care va spuneam. De acolo a inceput aventura
antreprenoriald, cu tot cu piedici, cu echipe de
muncitori care nu respectau proiectul. La ince-
putul lui 2018, am deschis acest hotel si chiar
inainte de a il deschide aveam clienti in astep-
tare pe lista. Suntem mai multi asociati in acest
business. Dupa aceea au mai aparut si alte hote-
luri de acest gen, dar noi am fost primii. Sunt 16
spatii de cazare si proprietarul poate sa-si vada

pisica 24 din 24 ore. In total avem la hotel 4 anga-
jati. Tot ce am facut, a fost din surse proprii.

La scurt timp, v-ati extins business-ul iar apoi v-ati
asociat pentru deschiderea unui spital veterinar?

Da, ne-am extins. Nu ne-am multumit doar cu
partea de hotel mai ales ca urma sa devenim
medici si trebuia sa oferim un pachet com-
plet pentru proprietarii de pisici si nu numai.
Am deschis la scurt timp in cadrul aceluiasi
business: un salon pentru pisici, o farmacie
si pet shop care activau atat fizic cat si online.
Magazinul online a crescut destul de mult mai
ales In pandemie. Salonul de pisici este in ace-
easi locatie unde avem si hotelul. Ne-am axat pe
grooming-ul felin, fiind o nisa neexploatata in
momentul de fata. Legat de partea de comert,
am avut o locatie fizica tot in sectorul 6 si acolo
aveam si depozitul pentru magazinul online si
a functionat 3 ani de zile. Ulterior, am devenit
medici si trebuia sa ne exercitam profesia, am
cautat sa ne deschidem un cabinet, o clinica
veterinara. Siin felul acesta, discutand cu diversi
medici, i-am cunoscut pe cei care detin lantul de
clinici The Vets si dupa negocieri, ne-am asociat
cu ei, si am deschis impreuna un spital veterinar
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care se numeste Spitalul Veterinar Tineretului,
din sectorul 4.

Eu ma ocup de managementul spitalului. S-a
deschis in septembrie 2023 si avem pachete com-
plete - laborator, ecografie, radiologie, oncolo-
gie, chirurgie, dermatologie, neurochirurgie, in
afara de Rm si CT. Este non-stop, are 36 locuri de
internare, 29 angajati in total. Ceea ce ne dorim
de la acest spital, este intr-o locatie nouad si cea
mai de anvergura din lantul The Vets. Deci focu-
sul cel mai mare este pe partea aceasta cu spita-
lul, pentru ca facem medicina bazata pe studii si
cercetdri, si ne dorim ca acest spital sa fie unul
dintre cele mai prestigioase spitale veterinare.
Desi suntem de putin timp pe piata, de un an,
oarecum avem feedback cd rezultatele sunt oare-
cum peste asteptari. Referitor la managementul
spitalului, am 1n vedere sa obtin o acreditare din
America pentru ca acolo am gasit pe domeniul
acesta de medicina veterinard. Dar pana acum
am fost autodidact.

Dintre fostii tai colegi, ai idee daca si pe ei i-a atras
mai mult sa fie pe cont propriu decét angajati?

Nu am foarte multi colegi care au mers catre
antreprenoriat, dar eu dupa cei 6 ani de la ter-
minarea facultatii, este ca eu din anul 3 de facul-
tate am inceput sa fac practica in clinica, desi
nu stiam foarte multe decat baza medicinii. Dar
pe langa faptul ca inveti direct partea clinica,
am Invatat si parte de gestionare pe un astfel de
business, mai ales cand mergi intr-un cabinet
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mai mic unde medicul este si medic, este si con-
tabil, este si antreprenor. Deci nu sfatuiesc sa
se angajeze din timpul facultatii, ci sa fie acolo
in mijlocul actiunii, pentru ca este domeniul pe
care ei si l-au ales. Ulterior, ce consider ca m-a
mai ajutat, este si ca am avut curajul si cumva
inconstienta noi nefiind medici la acel moment,
deci cum se spune “am furat startul”. Deci prac-
tica este foarte important sa fie facuta. Nu au
absolut nimic de pierdut daca ar incerca ca si
mici antreprenori. B
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INTERVIU

Studentd PATRICIA GAVRILUTA
O lindvis anilieprenoare in seclorad medical
velerinar — %mciwé&?mn'm?

EUGENIA ALECU, Sef Lucrari Dr.. Esti studenta la
USAMV Bucuresti si am aflat ca, foarte recent, ai
infiintat o firma cu servicii de grooming?

Studentid PATRICIA GAVRILUTA: Sunt in anul
2 la Facultatea de Medicind Veterinara si din
anul 2018 am fost Groomer, asistent veteri-
nary, dobandind ca si competente: efectuare
manopere medicale simple, cunoasterea diver-
selor game de medicamente veterinare. Iar de
curand, in anul 2024, am o intreprindere indi-
viduald - servicii de grooming - am propriul
salon canin iIn cartierul Astra din Brasov. Sunt
antreprenor tanar din punct de vedere al varstei,
cat si din punct de vedere al firmei. Ma ocup cu
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partea de servicii de grooming, de coafor canin
practic, tot ce tine de tuns, spalat, ingrijire pe
parte externa. A fost un inceput destul de dificil,
avand In vedere cd sunt studenta la Facultatea
de Medicina Veterinara. Pana acum nu am facut
nimic ce tine de antreprenoriat ca si disciplina.
Am facut doar putin in primul an un plan de afa-
cere dupa un model, dar categoric nu este sufi-
cient. Ca tanar antreprenor, ca student antre-
prenor, neavand cunostinte In zona aceasta
antreprenoriala mi-ar fi prins bine putina edu-
catie pe partea financiara, contabila. Cand am
inceput pe acest drum nu stiam incotro sa merg,
de ce am nevoie in ceea ce priveste obtinerea
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de autorizatii, contabilitate, zona financiard,
zona juridica etc. Nu stiam legislatie pe partea
de firme, nu stiam absolut nimic si a fost nevoie
sd ma interesez, sd intreb cunoscuti, sa merg la
colegi care erau deja antreprenori, am si facut
greseli dar am Invatat. O altd parte dificild este
organizarea in sine a afacerii. Spre exemplu,
cand stabilesti un pret nu ai habar de anumite
calcule pe care ar trebui sa le faci, nu ai habar la
inceput cd trebuie sa incluzi cheltuielile cu chiria
spatiului, facturile de la lumina etc. Tocmai de
aceea, acum fac naveta catre Brasov unde am
vrut efectiv sa nu mai locuiesc in Bucuresti si sa
studiez acolo a doua facultate cu specializare in
Marketing.

Doresti sa ai angajati, sau in aceasta activitate crezi
ca te descurci singura?

Nu cred cd e nevoie pentru mine de angajati, mai
ales ca spatiul este unul mic, gen boutique, de 30
mp, deci consider ca programarile sunt sufici-
ente, si nu e nevoie ca un angajat sa stea perma-
nent acolo. De aceea, pentru mine ca studenta ,
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nu am ales sd am un business complicat pentru
a imi aloca timp pentru toate activitdtile. Poate
la anul angajez pe cineva cu jumatate de norma.
Mi-ar placea foarte mult sd lucreze cu mine stu-
denti, pentru ca eu la randul meu am fost inva-
tata. As fi deschisa chiar sa faca practicd tineri
din licee de profil.

Pe viitor, dupa ce termini facultatea, ce doresti sa
faci? Vrei sa continui cu antreprenoriatul?

Mi-ar placea sa mai extind partea asta de
salon, de grooming, sa merg si pe zona de pet
shop. As pastra totusi minimalismul acesta de
pet boutique. Mi-ar placea sa mai am 1-2 loca-
tii tot pe acelasi concept. Ma pasioneaza foarte
tare domeniul hotelier, domeniul turistic si as
incerca poate sa investesc daca vremurile se
arata bune si din punct de vedere financiar. Plus
domeniul veterinar care nu o sa dispara nicio-
data, indiferent daca as mai fi sau nu antrepre-
nor. Ins3, cel mai mult consider ci trebuie si fac
alegerile potrivite, sa nu ies in pierdere, sa fiu
atenta la taxe etc, pentru ca mi se pare o naivi-
tate sa te bazezi doar pe antreprenoriat, mai ales
ca nu totul depinde de tine, indiferent serviciile
sau produsele cu care vii In piata.

Pentru colegii tai de la Medicina Veterinara ce
le-ai spune daca vor si ei sa aiba o intreprindere
individuala?

Cel mai important este sa fii sigur ca vrei sa faci
asta. Sa fii cat se poate de sigur ca ai toleranta la
stresul care poate sa vina si sa lase acel orgoliu
de anu cere ajutorul. Ai nevoie sa ceri ajutorul si
le recomand sa apelez la oameni care se pricep
cel mai bine la ceva anume. Adica nu o iau ca
pe un hobby contabilitatea, crezand eu ca le stiu
pe toate doar folosind un manual. E cat se poate
de eronat. La fel, nu stiu sa imi fac promovare,
platesc pe cineva care stie clar cum sa ma pro-
movez. Restul le inveti pe parcurs. Eu, o buna o
perioadd, m-am intretinut doar din aceste servi-
cii de grooming. Deci eu zic ca la 21 de ani, atat
cat am eu acum, poti sa fii independent daca ai
ceva ce te defineste si iti place munca. B
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Statiunea Didactica de Cercetare-Dezvoltare

Agronomicid MOARA DOMNEASCA

Istorie si cercetare alaturi de specialisti.
Un loc inzestrat cu istorie unde teoria devine practica.

www.fermamoaradomneasca.ro
facebook.com/FermaMoaraDomneasca

Principalele obiecte de activitate sunt:

cercetare-dezvoltare in stiintele naturale si ingineresti;

cultivarea cerealelor, plantelor leguminoase si a plantelor producatoare de seminte;
cultivarea fructelor semintoase si ssmburoase;

cresterea bovinelor de lapte;

fabricarea produselor lactate si branzeturilor;

fabricarea sucurilor de fructe;

cresterea pasarilor.

1993 11k 70

istorie studenti programe cercetare
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FERMELE NOASTRE

Ferma w?m

Pe o suprafata de 271 ha desfasuram
activitati agricole si de cercetare:

] 3 —y -
L |

N VT

- cultivarea de grau, triticale, mazare,
floarea-soarelui, porumb, rapita si lucerns;

- testarea de soiuri si hibrizi cu aplicatii in
practica agricol3;

- desfasurarea practicii studentilor,
masteranzilor si doctoranzilor;

- semanarea de soiuri si hibrizi de la firmele

producatoare de seminte de pe piata

pentru a urmari evolutia acestora pe zona

de sud-est a Campiei Romane; 271 ha 7 21 ha

utilizarea celor mai eficiente si moderne teren tipuri culturi dedicate

tehnologii din agricultura. mari cercetarii

Ferma toiticoli

65 ha unde sunt plantate specii pomicole
din soiuri autohtone si straine:

- livada de mar cu soiurile Florina, Generos,
Idared, Starkrimson, Jonathan, Golden
Delicious, Granny Smith, Elton, Royal-Galla,
Romus 3, Mutzu;

- livada de prun cu soiurile Stanley, Centenar,
Anna Spath, Agen si alte soiuri de colectie;

- livada de cais cu soiurile Dacia, Tudor,
Favorit, Excelsior;

- livada de nuc cu soiurile romanesti
Jupanesti, Valcea;

- producerea sucului tulbure de mere din
cultura proprie.

65 ha & 25

teren tipuri soiuri
livezi pomicole
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Fermade Fadmipede

Un loc important pentru domeniul
zootehnic:

- cresterea ratelor din rasa Pekin;

- cresterea gastelor din rasa Toulouse;

- cresterea gastelor din rasa Emden;

- reproductia raselor;

- incubarea oualor provenite de la rasele
detinute in vederea selectionarii si
pastrarii unicului fond genetic de
palmipede din Romania.

850 130 75

rate gaste programe
cercetare

Ferma Zritehmici

Bovinele din rasa Montbeliarde,
originara din Franta, sunt in centrul
activitatii noastre:

- cresterea si ingrijirea bovinelor mature si a
viteilor;

- obtinerea laptelui utilizdnd statia de muls;

- fabricarea produselor lactate si branzeturi;

- cercetarea acestei rase in vederea
imbunatatirii modului Tn care crestem
animalele;

- comercializarea produselor obtinute
in 3 zone diferite: Moara Domneasca,
Piata Agroalimentara Otopeni, USAMV
Bucuresti;

- utilizarea produselor din lapte la
prepararea mancarii la Cantina USAMYV si
Terasa Reforma 9.

60 3 1200 |

bovine puncte lapte
vanzare zilnic
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Statiunea Didactica de Cercetare-Dezvoltare

pentru Viticultura si Pomicultura PIETROASA-ISTRITA

Pietroasa este destinata sa fie o comoara
care aduce numai abundenta.

www.pietroasaveche.ro
facebook.com/StatiuneaPietroasa

m 737 de soiuri cu vita-de-vie au fost

aduse din toata lumea intre anii 1893
si 1895, la Pietroasa.

Desfasuram cercetari in domeniul
stiintei strugurilor si al vinului, in
domeniile patologiei plantelor,
dezvoltarii  fructelor, compozitiei
fructelor si a vinului, caracteristicile
senzoriale ale vinului si preferintele
consumatorilor. Multi enologi au ales
sa faca stagii de pregatire in alte tari,
jiar studentii USAMV Bucuresti au
ocazia sa inceapa practica din timpul
facultatii intr-o crama de top.
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= Cunostintele pe care un enolog le poate

dobandi, incepand de la struguri pana
la transformarea lor in vin, se vad dupa
mai multi ani de recolta, dar si experienta
face cu siguranta diferenta. Organizam
degustari si vizite. Poti vedea fluxul
tehnologic si echipamentele, dar si colectia
impresionanta a hrubei de peste 100.000
de sticle. Suntem un lider recunoscut in
dezvoltarea si cercetarea in sectorul vinicol.
Parteneriatele noastre sprijina industria
prin formare si resurse care pot fi utilizate
in domeniu. lar tu, ca student USAMYV, ai
acces direct la toate acestea.
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Pepiniera si Ferma Pomicola ISTRITA

Pepiniera Istrita este situata pe teritoriul comunei Sahateni,
judetul Buzau. Climatul este semi-umed, destul de calduros.
Anul 1893 marcheaza inceputurile Pepinierei Istrita, scopul ei
initial fiind de inmultire a materialului saditor viticol.

https://pepinieraistrita.ro
facebook.com/profile.php?id=61553468521991

Pepiniera Istrita si ferma pomicola are 2
laturi de dezvoltare:

= Produce si comercializeaza material saditor
pomicol;

= Produce si comercializeaza fructe din
speciile pomicole: mar, prun, cires.

Studentii USAMV Bucuresti invata practic
tehnologii moderne: irigarea prin picurare,
taieri in verde, forme de coroana care sa punain
valoare potentialul productiv al speciilor si noile
tipuri de plantatii. Provocarile zilei de maine
sunt cercetarile pe care ei le fac astazi.

Centrul de Cercetare pentru Pomicultura
Integrata integreaza si coreleaza actiunile
din acest domeniu cu necesitatile catedrei de
Pomicultura. Pepiniera Istrita produce o gama
larga de pomi altoiti sub forma de varga si cu
ramuri anticipate la speciile mar, par, gutui,
prun, cais, piersic, migdal, cires si visin. Pomii se
produc in scoala de pomi in ciclu de doi ani.
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Societatea Antreprenoriala Studenteasca
(SAS-USAMV Bucuresti)

—

o

in lunile lunie, lulie si Octombrie, anul 2024, au fost sustinute la USAMV
Bucuresti, traininguri in format fizic si online, dedicate studentilor i
absolventilor care doresc sa devina antreprenori sau care sunt deja antreprenori
si vor sa dobandeasca noi cunostinie in acest domeniu. In total, au participat
150 de persoane (studenti si absolventi de la cele 7 facultati din universitate).

& In luna iunie 2024, la trainingul ,,Fiscalitate”, au
u participat fizic 37 de persoane si online 65 de
m persoane.
e Trainingul a fost sustinut de doamna Lector
.: univ. dr. MARIA MIREA cu o vasta expertiza
m in consultanta fiscala, contabilitate judiciara,
0 audit financiar, audit public.
omm
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In luna iunie 2024, la
trainingul , Legislatie
generala si specifica
domeniului de activi-
tate vizat”, au parti-
cipat fizic 24 de per-
soane si online 94 de
persoane.

In luna lulie 2024, la
trainingul  , Tehnici
de publicitate” au
participat fizic 36 de
persoane si online
97 de persoane, iar
la trainingul ,Teh-
nici de Marketing”,
au participat fizic 24
de persoane si online
70 de persoane.

Legislatie

A Y

Trainingul a fost sustinut de doamna consilier juridic
LAURA-FLORINA MOLDOVEANU, cu experienta de 18
ani in domeniul juridic, dobandita in anii de activitate la
Uniunea Nationala a Cooperatiei Mestesugaresti, Curtea
de Arbitraj de pe langa UCECOM, Compania Nationala
a Imprimeriilor CORESI S.A. Bucuresti, iar in prezent la
Camera Auditorilor Financiari din Romania.

Training-ul a fost sustinut de doamna CRISTINA
DRAGOI, consultant in marketing si change strategist,
cu peste 13 ani experienta in antreprenoriat.

-
-
=
=

T

=

Bbunoyiew 3
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In luna octombrie 2024, la
trainingul ,Managementul
afacerii”, au participat fizic
43 de persoane si online 94
de persoane, iar la trainingul
,Tehnici de negociere in vanzari”,
au participat fizic 40 de persoane
si online 126 de persoane.

Cele doua traininguri au fost
sustinute de RENALDO NITA:
antreprenor, trainer, autor de
cursuri cu o experienta de 20
ani in dezvoltare personala
si manageriala, fiind unul
dintre fondatorii celei mai mari
firme romanesti de training
si consultanta manageriala
CODECS.
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Publicatiile anului 2024
pentvw viilori anilreprenori si anlreprenori,
Stadentsu absotvonts s YSAVIY Bucaregts

Pentru a sustine demersurile viitorilor antreprenori si
antreprenorilor din USAMV Bucuresti, in anul 2024 au
fost publicate materiale pe teme de antreprenoriat, de
catre specialisti din domeniile Legislatie, Fiscalitate,
Publicitate si Marketing. Au fost editate si publicate 1
ghid si 3 brosuri, in cadrul proiectului cu titlul ,SUSTI-
NEREA SI RECUNOASTEREA STATUTULUI DE STUDENT
ANTREPRENOR”, Cod Proiect; CNFIS-FDI-2024-F-0611,
Acronim proiect; SR-statut-StudA, director de proiect:
Sef Lucrari Dr. Eugenia Alecu.

In publicatia cutitlul GHID 2024 PENTRU VIITORII

ANTREPRENORI DIN USAMV BUCURESTI (80 de

pagini), veti regasi informatii de actualitate, cu

aplicabilitate in anii 2024 si 2025, despre:

e Fiscalitate;

e Exemplificari legislative practice pentru
domeniile: Industrie alimentara, Cabinete
veterinare, Agriculturd, Productia animaliera,
Horticultura urbana, Furnizare servicii
de consultanta, Arhitecturd si Intretinere
peisagisticda, HoReCa;

e Elemente de baza In publicitate, avatarul
clientului, elemente de identitate brand si
exemple, principiile esentiale pentru realizarea
unor reclame eficiente si exemple; alegerea
platformei potrivite pentru publicitate;

¢ Elementele cheie ale unei strategii de marketing
eficiente, principiile de baza ale crearii unui
continut de calitate si de impact care sd atraga
clienti, principalele canale de marketing digital.

In brosura cu titlul FISCALITATE (20 de pagini),
realizata de doamna Lector univ. Maria Mirea,
veti regasi informatii despre:

e Notiuni generale despre fiscalitate pentru ti-
nerii antreprenori care au afaceri in domeniile
(industria alimentara, horticultura, biotehno-
logii, imbunatatiri funciare, dezvoltare rurald,
agricultura, zootehnie, medicina veterinara,
HoReCa);

56

e Impactul ultimilor modificari ale codului fiscal
din anul 2024, pentru firmele din romania.
principalele schimbari privind impozitul pe
venitul microintreprinderilor, PFA, sistemul
RO e-factura, firme mari, TVA, preturi;

e Microintreprinderile in anul 2024,

e Facilitatile fiscale pentru angajati;

e Aspecte privind inspectia fiscala, controale si
litigii fiscale.

In brosura cu titlul LEGISLATIE GENERALA SI

SPECIFICA DOMENIULUI DE ACTIVITATE VIZAT

(20 de pagini), realizata de doamna consilier

juridic Laura Moldoveanu, veti regasi informatii

cu aplicabilitate 1n anii 2024 si 2025, despre:

e Normele noi legislative pentru firme;

e Analiza procedurilor legislative ale anului 2024;

e Procedura prefalimentului si procedura
falimentului: aspect generale si studii de caz
practice.

In brosura cu titlul TEHNICI DE PUBLICITATE (20

de pagini), realizata de doamna Cristina Dragoi,

veti regasi informatii de actualitate, despre:

e Importanta publicitatii si elemente de baza in
publicitate;

e Construirea strategiei de publicitate, aspecte

esentiale pentru antreprenori si exemple
specifice domeniilor studiate la USAMV
Bucuresti: identificarea publicului tintd;

diferentierea brandului; branding consistent;
stabilirea obiectivelor SMART; buget realist;
alegerea canalelor de publicitate potrivite;
crearea de continut valoros; folosirea datelor
si a analiticii; publicitatea bazatd pe rezultate
(performance marketing).

Daca doriti

sa descarcati

in format electronic
Ghidul si cele

3 brosuri, accesati
urmatorul cod QR.
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ALATURA-TE
Societatii Antreprenoriale Studentesti USAMV
si descopera antreprenorul din tine!

Cursuri si Workshopuri
Vizite de lucru

SAS Bd. Marasti nr. 59, sector 1, Bucuresti

USAMV sas@usamv.ro
Bucuresti  facebook.com/AntreprenorUSAMV
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